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Intfroduction

Objectif de ce didacticiel

L’objectif de ce didacticiel est de présenter BUSINESSOBJECTS aux utilisateurs
novices et de leur apprendre a générer des rapports BUSINESSOBJECTS a partir de
données personnelles et d’entreprise et a analyser les données de ces rapports
pour prendre les décisions appropriées a leurs activités professionnelles.

Public concerné

Ce didacticiel s’adresse aux nouveaux utilisateurs de BUSINESSOBJECTS et a ceux
effectuant une mise a jour d’'une précédente version de BUSINESSOBJECTS. Il part
du principe qu’il s’agit d"une premiere utilisation de cette version de
BUSINESSOBJECTS, mais que les utilisateurs sont familiarisés avec les normes et les
conventions des interfaces Windows 98 et NT.

Sujets traités

Ce didacticiel aborde les concepts essentiels de BUSINESSOBJECTS, a savoir les
requétes, les rapports, les analyses et la distribution de rapports.

De trés nombreux aspects de BUSINESSOBJECTS ont été pris en compte afin de
fournir de solides bases aux nouveaux utilisateurs et de leur présenter les
multiples possibilités offertes par BUSINESSOBJECTS. Ce didacticiel ne peut
toutefois pas étre exhaustif. Pour plus d’informations sur les concepts présentés
dans ce manuel ou sur d’autres concepts, reportez-vous au Manuel de I’ utilisateur
de BUSINESSOBJECTS.
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Structure du didacticiel

Structure du didacticiel

Ce didacticiel est constitué de huit legons, I’objectif de chacune étant de créer un
rapport BUSINESSOBJECTS répondant a un besoin professionnel particulier.
Chaque lecon explique comment effectuer les tiches nécessaires a la création du
rapport en proposant des exercices étape par étape.

Ces lecons peuvent étre faites dans ’ordre de votre choix. Toutefois, celles-ci ont
été concgues de maniére a accroitre progressivement la complexité des taches a
effectuer, en fonction des éléments appris dans les lecons précédentes. Chacune
nécessite 10 a 15 minutes environ.

Ce didacticiel s’articule autour de la base de données eMode fournie avec le CD
d’installation de BUSINESSOBJECTS et le CD de la documentation BUSINESSOBJECTS.
Nouvelle tache

Pour chaque nouvelle tache réalisée, le didacticiel fournit une explication
détaillée de la procédure a suivre.

Récapitulatif d’'une tache

Au fil des lecons, vous pouvez étre amené a effectuer plusieurs fois la méme
tache. Si celle-ci a été précédemment expliquée, la procédure détaillée relative a
cette tiche ne sera pas forcément indiquée a nouveau. Si toutefois, il vous semble
nécessaire de revoir le détail de la procédure, consultez I'index pour connaitre
I'emplacement des explications détaillées dans le didacticiel.

Prise en main de BusinessObjects 9



Intfroduction

Quick Tour multimédia

Pour certaines taches décrites dans ce didacticiel, une démonstration animée est
également proposée dans le programme multimédia Quick Tour. Vous pouvez
lancer Quick Tour directement a partir du groupe BUSINESSOBJECTS du menu
Programmes ou a partir du menu Aide une fois que vous avez ouvert
BUSINESSOBJECTS.

L Armdborons manienant le foeemal du
] bin e vt e P i (o Sy P S ablei To
DSE SR ' “Fiaw BAREe Gk F AW Tecimec

lotmtpdig = n S Sl L SRR 1) na. Lersqua 8 fema

quar ofs dme s

Description et illustration

i o Sl sl d’une fonctionnalité du produit

contan

"l
i | T |

G o] AL e b v
o

Barre de menus et boutons pour
7 @ % @ ¢ e | une navigation rapide et facile

BUSINESS OBJECTS"

Copie d’écran de Quick Tour

Rapports finalisés

Au début de chaque legon, le didacticiel vous présente le rapport que vous devez
apprendre a créer avant de vous guider, étape par étape, dans la procédure de
création.

Si vous souhaitez visualiser un rapport finalisé, consultez les documents
BUSINESSOBJECTS, Emode.rep et Annual.rep, Exemple.rep, dans le dossier UserDocs
du programme BusinessObjects 5.0. Ces documents contiennent tous les rapports
décrits dans le didacticiel.
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Scénario

Scénario

Nous sommes en 2001 et vous travaillez pour eMode, chaine de prét-a-porter en
plein essor implantée dans onze villes européennes. La société commercialise
actuellement 211 produits répartis dans 12 lignes de produits différentes.

Vous travaillez au siége social d’eMode a Paris en tant qu’analyste. A ce titre,
vous étes chargé de produire et de diffuser des rapports BUSINESSOBJECTS dans
tous les magasins eMode.

Vous travaillez actuellement sur une série de rapports relatifs aux performances
de la société pour I'année 2001. Certains rapports seront exclusivement destinés
quelques personnes de la société, tandis que d’autres seront publiés et mis a la

disposition de ’ensemble du personnel.

Revenu des lighes de produit pour 2001

Rafraichir pour séléctionner une autre ligne

Revenu des ventes

Capillaires

Bijoux

Chapeaux, Echarpes, Gants
Echartillans

Habits - hizon

Sacs, Ceintures

Pecessoires

434 936,00 F

[ ccxessoies Caplliales Acczssolies

Il & 1onn Accessoles

(] hapeans, Eclanes, Gark Accesolies
[ Eclantions Accessolres

[ Habet - Makon secessoles

[l =2, Centres Accesioles

Revenu par ligne

5309 %
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Intfroduction

Eléments nécessaires a 'utilisation du didacticiel

Pour utiliser le didacticiel, vous devez avoir installé et lancé BUSINESSOBJECTS sur
votre ordinateur et vous assurer que les fichiers indiqués ci-apres se trouvent aux
emplacements appropriés. Ces fichiers sont généralement installés avec le kit de

démonstration eMode. S’ils n’ont pas été installés, contactez la personne
responsable de l'installation de BUSINESSOBJECTS au sein de votre société.

Composants de démonstration eMode

Les fichiers de démonstration suivants sont nécessaires :

Nom de fichier

Type de fichier

Emplacement par défaut

eMode.unv

Univers BUSINESSOBJECTS

BusinessObjects\ BusinessObje
cts 5.0\ Universe

eMode.mdb

Base de données Microsoft
Access

BusinessObjects\Demo

eMode.xls

Feuille de calcul Microsoft
Excel

BusinessObjects\ BusinessObje
cts 5.0\ UserDocs

eMode.bmp

Image bitmap du logo de
la société eMode

BusinessObjects\ BusinessObje
cts 5.0\ UserDocs

eModeMD.ret
eMode.ret

Modeéles BUSINESSOBJECTS

BusinessObjects \ BusinessObje
cts 5.0\ Template

eMode.rep
Exemple.rep
Revenu.rep

Documents
BUSINESSOBJECTS
contenant les rapports
finalisés du didacticiel
(pour vous montrer
I'aspect qu’ils doivent
avoir)

BusinessObjects\ BusinessObje
cts 5.0\ UserDocs

Installation de BusinessObjects a partir d’InfoView

Si vous avez installé BUSINESSOBJECTS a partir d’'INFOVIEW via un navigateur
Internet, ces composants ne sont pas installés automatiquement. Vous devez
copier les rapports, les modeles, les fichiers image et Excel manuellement dans les
bons dossiers et vous assurer que votre administrateur systeme vous a donné

acces a la base de données et a 1'univers eMode.
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Apercu global des lecons

Apercu global des lecons

Le tableau présenté ci-apres donne un bref apercu des huit lecons de ce

didacticiel.
Lecon Question Apprendre a..... Titre du rapport

1 Quel est le revenu Créer une requéte eMode.rep
réalisé par les points simple afin de créer un | Revenu pour
de vente eMode cette rapport ainsi que I'année 2001
année ? formater et organiser les

données du rapport.

2 Quelle est la Manipuler des variables | eMode.rep
répartition du revenu | al’aide du Revenu par
en fonction des glisser-déplacer ; région
différences régionales | organiser un rapport en
et saisonniéres ? sections et établir un

palmares des données.

3 Quelles sont les villes | Utiliser I’éditeur de eMode.rep
réalisant la meilleure formule pour effectuer Analyse de la
marge ? des calculs et créer des | marge

variables ; utiliser des
alerteurs pour mettre en
évidence des données
intéressantes.

4 Quelle est la Afficher et formater des | eMode.rep
progression données financieres Ecart
trimestrielledurevenu | dans un tableau ; trimestriel

des ventes ?

calculer l'écart
trimestriel et publier le
rapport.

Prise en main de BusinessObjects 13



Intfroduction

Lecon | Question Apprendre q..... Titre du rapport

5 Quelles ont été les Organiser et afficher des | eMode.rep
performances des rapports contenant de Analyse par
lignes de produits nombreuses données a | produit
durant les quatre 'aide de ruptures
derniers trimestres ? permettant d’afficher les

totaux et les
sous-totaux ; connaitre
les contextes de calcul ;
utiliser un modele pour
formater rapidement les
rapports en fonction des
standards de
I'entreprise.

6 Quels sont les chiffres | Transférer les données eMode.rep
de ventes d’un fichier de données | Réel - Prévu
prévisionnels en personnelles dans
comparaison avec les BUSINESSOBJECTS et les
chiffres de ventes combiner avec celles
réels ? d’une requéte sur un

univers
BUSINESSOBJECTS ; créer
et formater un graphe
pour comparer les
données.

7 Quels sont les facteurs | Utiliser le mode Revenu.rep,
ayant une influence Exploration de Analyse des
sur les performances BUSINESSOBJECTS pour ventes
du revenu des ventes ? | analyser les données

d’entreprise.
8 Quel est le revenu Définir un rapport pour | Exemple.rep,

généré par cette ligne
de produits cette
semaine ?

inviter les utilisateurs a
choisir les données
qu’ils souhaitent
obtenir ; rafraichir un
rapport pour obtenir les
données mises a jour.

Revenu
hebdomadaire

14 Prise en main de BusinessObjects




Vos commentaires sont les bienvenus

Vos commentaires sont les bienvenus

Vous pouvez nous faire part de toute remarque ou commentaire concernant ce
manuel. Ces suggestions nous permettront de vous donner meilleure satisfaction
lors des prochaines révisions de la documentation de BUSINESSOBJECTS.

Vous pouvez nous contacter directement par e-mail a 1’adresse suivante :_
documentation@businessobjects.com.

Pour obtenir des informations sur les produits et services BUSINESSOBJECTS,
visitez notre site Web http://www.businessobjects.com.

Vous trouverez également sur ce site des informations pour contacter nos
services de support technique.

Prise en main de BusinessObjects 15
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Lecon 1 Revenu réalisé par les
points de vente eMode
cette annee

Dans cette lecon

0 Question
Quel est le revenu réalisé par les points de vente eMode cette année ?

O Objectif
Apprendre a créer une requéte simple afin de créer un rapport ainsi
que formater et organiser les données d'un rapport

O Durée
10 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Revenu pour I'année 2001

Prise en main de BusinessObjects 17



1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Objectif

Vous souhaitez obtenir un apercu précis des revenus générés au cours de 'année

par les points de vente eMode. Pour ce faire, vous devez obtenir le revenu des

ventes de tous les magasins eMode pour 1’année 2001 a partir de votre base de

données d’entreprise. Pour choisir les données dans cette derniére, vous allez

utiliser un univers BUSINESSOBJECTS congu spécifiquement pour la société eMode.

Cet univers traduit le contenu de la base de données dans les termes utilisés

quotidiennement dans votre activité professionnelle.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté
ci-apres, qui permet d’afficher le revenu de ’année 2001 :

Ville Quantité vendue Revenu des ventes

Revenu pour I'année 2001

Ay 32766 5025200 F
Barcelona 55242 8411182 F
Berlin 23018 3639373 F
Bruxelles 31608 5 006 257 F
Londaon 22566 3625725 F
Lyon 39913 B172173 F
Madrid 23659 3602813 F
Milano 34030 5 267 896 F
Paris 92468 14 387 388 F
Roma 2233 3653795 F
Toulouse 21046 3242860 F

Somme: 61 734 667 F

16 000000,00 F
14 000000,00 F
12 000000,00F
10000000,00F
§000000,00F
5 000000,00F
4 000000,00F
2000000.00F
oooF

A

Berlin | (]

London (|

M adrid

Pariz |||

Toulouse ﬁ

Revenu desventes

Avant de commencer

Assurez-vous que tous les composants nécessaires sont installés sur votre
ordinateur. Pour plus d’informations, reportez-vous a la section “Eléments

nécessaires a l'utilisation du didacticiel”, page 12.
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Démarrage de BusinessObjects

Démarrage de BusinessObjects

Avant toute chose, vous devez démarrer BUSINESSOBJECTS. Pour ce faire :

1. Cliquez sur 'icone de programme BUSINESSOBJECTS dans le groupe
BUSINESSOBJECTS du menu Programmes.
Les étapes qui suivent dépendent de la fagon dont BUSINESSOBJECTS a été
installé au sein de votre société. Si BUSINESSOBJECTS s’ouvre directement,
passez a la section suivante, Obtention des données nécessaires.
Si la boite de dialogue Identification s’affiche :

Identification

Saizizzez votre nom et votre mot de pazze pour
etablir la connexion.

Mom d'utilizateur: IJ ohn j ak.

Mot de passe: Ixxxx Annuler

i

Domaine de sécurité IBDMain j Aide

™ Session de travail en mode locat

2. Entrez votre nom d’utilisateur et votre mot de passe, puis choisissez votre
domaine sécurité s’il y a lieu et cliquez sur OK.
Le nom d’utilisateur, le mot de passe et le domaine sécurité sont attribués par
le superviseur BUSINESSOBJECTS ou ’administrateur systeme.
La boite Identification se referme et la fenétre BUSINESSOBJECTS s’affiche a
I'écran.

Prise en main de BusinessObjects 19



1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Obtention des données nécessaires

L’assistant de création de rapports de BUSINESSOBJECTS permet la création de
nouveaux rapports. Cet assistant vous indique la fagon d’obtenir les données
dont vous avez besoin pour créer votre rapport.

A l'ouverture de BUSINESSOBJECTS, 1" Assistant de création de rapports s’affiche
automatiquement. Si tel n’est pas le cas, procédez comme suit :

20 Prise en main de BusinessObjects



Obtention des données nécessaires

* Cliquez sur le bouton Assistant de création de rapports de la barre d'outils
A Standard.

Assistant de création L’Assistant de création de rapports s’affiche a I’écran.

de rapports
1. Choisissez Générer un rapport standard et cliquez sur Commencer.

Asszistant de création de rapports

Créer un nouveau rapport

Cet assistant vous aide 4 créer un nowrvean rapport. I1 permet
de spécifier la présentation du rapport et les donrées que vous

voulez afficher.
# Pour la présentation du rappors, vous powvez: Mise en forme de
& Générer un fapport standard votre rapport

" Sélectionner un modéle

Cligmez sur Corarmencer pour spécifier le mode d'aceés anx données

Annuler

2. Choisissez Univers et cliquez sur Suivant.

Asszistant de création de rapports

Mode d'accés aux données

Avec BusinessOhbjects, vous powvez gérer les dormées
de votre entreprise ou des donrées personnelles. Il existe
différents modes d'accés & ces données.

# Sélectionnez le mode d'accés aux données:
Maniére dont vous

| allez choisir les
données & afficher
dans votre rapport.

& Univers

Ttiliser un univers BusinessOhjects pour choisir
les données & afficher dans un rapport.

© Autres

Fichiers de données personnelles j

Ttiliser un fichier Exvel, dBase on ASCTI pour
rapatrier et afficher les données dans un rapport.

< Précédent Annuler
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

3. Choisissez eMode dans la liste des univers disponibles et cliquez sur Fin

Asszistant de création de rapports

Sélectionner un univers

Pour accéder aux données via un univers, sélectionnez
Tnivers de votre choix.

# Univers disponibles:

Base de démo BusinessMiner ;

Car Lease Univers que vous
Evaluation Kit | pouvez utiliser.

Océan Voiaies

[T A considérer comme lunivers par défaut

Lide sur luntvers sélectionng:

D ata'warehouse d'eMode.com. 14 oct 1998, ;I
Table factuelle de 83 000 lignes

< Précédent | Annuler |

L’éditeur de requéte s’affiche a I'écran.
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Obtention des données nécessaires

Editeur de requéte

[ g em| 7] 23] [Fomin orotyon oo g2 T el
Chasans o2 cbisls Dbstts dha idsuat
[+ el

Pow msirer un objel dans b reguite, ouves un dossien, puis double-cligues sur Pobjel concernd,
= Gl Magasm
& Fan

- Vi — e b
LTI p—
¥ G D

£ 2l Produts

¥ 38 Prosotion:

£ 3 Indcateus

Cond

Four posie une condition, ghssoes un objet dans cette 2000,

cl v

Données disponibles dans votre base de données. Ces données sont organisées en
dossiers.

Endroit ol vous placez les données que vous souhaitez avoir dans votre rapport.

Endroit ou vous spécifiez des limites relatives aux données, afin de pouvoir vous
concentrer sur des informations spécifiques.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Ajout de données a I’éditeur de requéte

L’éditeur de requéte vous permet de choisir les données de votre base de données
que vous souhaitez faire figurer dans votre rapport.

1. Ouvrez le dossier Magasins et cliquez deux fois sur Ville.
Ville est ajouté a la zone Objets du résultat.

R Editeur de requéte - Univers eMode M= E
ﬁgg E5l| 7 |84 [Perimete danalyee: Aucun Rl R e e ) jl
c|iquez surle Signe Classes et objets Obiets du résultat
plus (+) pour ouvrir ;:Lms  vile
) = Magasins
un dossier. J 8 Pas
. . I
Cliquez sur le sign @ Hom dumagasin
moins (-) pour Détsils
fermer un dossier. (3 Produts
[+ Pramotions
[ Indicateurs

Conditions
Pour poser une condition, glissez un ohjet dans cette zone.

@
Qptions Enregistier visusiser.. || Evéouter | Annuler
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Cliquez ici pour.
afficher les
conditions
prédéfinies.

O

Option Conditions
Prédéfinies

Obtention des données nécessaires

2. Ouvrez le dossier Indicateurs et cliquez deux fois sur revenu des ventes, puis
sur Quantité vendue.
Les indicateurs Revenu des ventes et Quantité vendue sont ajoutés a la section
Objets du résultat.

R Editeur de requéte - Univers eMode
EQ; F5| 7|24 [Pariméte danaiyse: Aucun =l fa|sY = |®| 7
Classes et objets Objets du résultat
X
0 Temps & il | @ Reverudes.| @ Quantitéve.. |
WMagasins
Praduits
Promatiors
Indicateurs
L@ Diftérence
Conditions
Pour poser une condition, glissez un objet dans cette zone.
4@ O
Options Envegistrer visusiser . |[ Evécuter | Annues

Vous disposez a présent des données nécessaires a la création d'un rapport
permettant d’afficher le revenu des ventes et la quantité vendue par ville. Votre
base de données contient des informations relatives aux trois derniéres années,
mais seules les données concernant ’année 2001 vous intéressent. Pour spécifier
que vous ne souhaitez obtenir que les données relatives a cette année, procédez
comme suit :

3. Cliquez sur le bouton d’option Conditions prédéfinies.

Prise en main de BusinessObjects 25



1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

4. Ouvrez le dossier Temps et glissez-déposez Année en cours dans la zone
Conditions.
Vous avez a présent spécifié les données que vous souhaitez rapatrier de votre
base de données. La requéte est préte a étre exécutée.

R Editeur de requéte - Univers eMode

[ ©|m=| 7|21 [Peimeve danapse: Aucun =l Bgi==| | 2

Conditions prédéfinies Obiets du résultat

 Temps

A & il | @ Reverudes.| @ uantitve. |

ériode de Nogl
7 Périnde de vacances

Conditions

Cliquez ici pour————=g=—;

) A T

afficher les c

g?gggﬂ:; Options Envegistrer visusiser . |[ Evécuter | Annues

5. Cliquez sur Exécuter.
BUSINESSOBJECTS se connecte a la base de données et rapatrie les données
demandées par la requéte. Celles-ci sont affichées dans un nouveau rapport
standard.
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Affichage des données dans un rapport standard

Affichage des données dans un rapport standard

Vous avez créé un rapport standard qui indique le revenu des ventes et la
quantité vendue dans les onze villes ott la chaine eMode est présente. Ce rapport
standard affiche vos données dans un tableau, précédé du titre du rapport.
Comme vous le verrez ultérieurement, vous pouvez présenter ces données de
différentes manieres.

Votre rapport se trouve dans un document BUSINESSOBJECTS. Un document
BUSINESSOBJECTS contient des données et au moins un rapport. Les données
contenues dans le document sont affichées dans la fenétre Gestionnaire de

rapports.
Ii‘ BusinessObjects - eMode REP - [USER] A= E3
Barre d’outils @ Fichier Edition Affichage |nsettion Format Oulile Données Analyse Fenéte 7 =18l x|
Standard -~ N = -
Baro o outls DEESR (B X@ (v |R(ARES|-EQisfm =8|
Rapport et e[ A =i [ A | = i 5 =& D
Ed| -
@ Données | Eorrespon...l Tit re d U rap port
- Wariables
Gestionnaire de 8 Lignes Ville Revenu des vent Quantité vendu
rapports @ Fegion :
. @ Trimeste(Pré A 5025 200,10 F 32 766
Les données que frmestre(Prév]
VOUS avez -8 Trimestre[Réell Barcelona G411 168150 F 55 242
demandées dans @ Vile Berlin 363937820 F 23 018
la requéte sont - ‘h‘;‘!:ge Bruxelles & 005 257,10 F 31 608
affichées don§ o ® Marge en % du revenu Landaon 352572470 F 22 566
I'onglet Données. @ Marge moyenne Lyon 617217320 F 39 913
- MD'iS_ ) Madrid 350281250 F 23 659
@ Préision durevenudes | | fygiang 5 257 696,00 F 34 030
- @ Guantité vendue .
@ Reveny des ventes Paris 14 387 38630 F 92 468
[#]-(& Formules Foma 355379520 F 22 633
Toulouse 324286020 F 21 046
1 2l i o
g @ C El JLI |:§j Revenu - an 2001 I @ Rapport1 | Revenu par regiol I Ainalyse de la marge I Ec
[ | Dernigre exécutior: 5/1/00 15:28 NUM i
Onglet Fenétre du
Rapport rapport

Astuce : Si le Gestionnaire de rapports n’est pas ouvert, sélectionnez la
commande Gestionnaire de rapports du menu Affichage.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Enregistrement du document BusinessObjects

Avant de poursuivre, vous devez enregistrer le document contenant le rapport.

1. Sélectionnez la commande Enregistrer du menu Fichier.
La boite de dialogue Enregistrer sous s’affiche a 1’écran.

Enregistrer sous HE
Enregistrer sous :I 3 UserDocs j gl
etode E Lease.rep
@Annual.rep @ Mdetail rep
Brmdemafr.rep @ EVENLLIED
™| eMade. REF
@ exemple.rep
@ Guest.rep

Mom du fichier : ek ode REP Enregistrer I
Enregistrer sous © | Dacuments BusinessObjects [*1ep) j Annuler |
™ Sauvegarder pour tous les utiisateurs Options... |

2. Choisissez l’endroit ot1 vous souhaitez enregistrer le document et indiquez un
nom de fichier.
Par défaut, BUSINESSOBJECTS enregistre les documents BUSINESSOBJECTS dans
le dossier UserDocs du dossier BUSINESSOBJECTS 5.0.
Le document est enregistré au format de fichier .rep.
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Organisation des données

Organisation des données

Maintenant que vous disposez des données nécessaires, organisez-les de facon

différente.

Inversion des colonnes Quantité vendue et Revenu des ventes

&

Curseur d’inversion

Les colonnes de données d'un tableau peuvent étre inversées a l'aide de la

fonction glisser-déposer. Pour ce faire :

1. Cliquez sur la colonne Revenu des ventes.
Celle-ci est mise en surbrillance.

Ville Revenu des ven Quantité vendue

Ay 1.135.4759.10 F]

Barcelona
Bertlin
Bruxelles
London
Lyon
Madrid
Milano
Paris
Roma

F
F
F
F
F
F
F
F
F
F

Toulouse

A

Bertlin

Bruxelles
London

Lyon

Madrid
Milano

Paris
Roma

Toulouse

Barcelona 1.911

Revenu des ven Quantité vendue

1.135.4759.10 F]

2. Cliquez a nouveau sur la colonne Revenu des ventes et, tout en maintenant le
bouton gauche de la souris enfoncé, faites glisser le curseur sur la colonne

Quantité vendue.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

3. Lorsque le curseur se transforme en curseur d’inversion et que la barre d’état
située en bas de la fenétre BUSINESSOBJECTS affiche le message Déposez pour

inverser le contenu, relachez le bouton de la souris.

g O

| Rapport1 I

Barre d’état

Dépozez pour inverzer le contenu, Utilizez Alt pour inverser et conserver le format source, Chil pour copier ou b aj pour dépla

Les positions des deux colonnes ont été inversées.

Ay B.919] 113547910 F
Barcelona 11651 191143430 F
Berlin 5.419 910.45120 F
Bruxelles 7.800| 1.336.00330 F
Londaon 5.269 887.16920 F
Lyon 9.869| 165667570 F
Madrid 5116 843584 20 F
Milano 7.458| 1239587 40 F
Paris 20933| 352341400 F
Roma 4.830 811.92360 F
Toulouse 4932 80342080 F

Ajout du revenu total des ventes

A présent, additionnez les colonnes et affichez le revenu total des ventes pour

I’ensemble des villes. Pour ce faire :

1. Cliquez sur la colonne Revenu des ventes.

=

Bouton Somme

2. Cliquez sur le bouton Somme de la barre d’outils Rapport.
Le revenu total des ventes est affiché dans une nouvelle ligne située en bas du

tableau. Cette derniére est appelée ligne de pied de page.

=

A

3

Quantité vendue Revenu des ven

Bouton Somme grisé S

1.135.475.10 F
1.911. 0

Bertlin

Bruxelles

London

Lyon

Madrid

Milano

Paris

Roma

La ligne de pied

Toulouse

de page affiche le

503,420,580 revenu total des

Somme:| 15.059.142,80

F
F
F
F
F
F
F
F
F
F
F

ventes pour
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Organisation des données

Tri du revenu des ventes

Vous souhaitez classer les villes contenues dans le tableau en fonction du revenu
des ventes, de maniére a visualiser immédiatement celle qui génére le revenu le
plus élevé. Pour trier les données, procédez comme suit :

£l - | 1. Cliquez sur la colonne Revenu des ventes.

8l ﬂ il | 2. Cliquez sur le bouton Tris de la barre d’outils Rapport.
|

3. Cliquez sur le bouton Tri descendant.
La colonne est classée de sorte que le revenu le plus élevé soit affiché en téte
de liste et le plus bas en fin de liste.
Vous constatez alors que la ville de Paris a le revenu de ventes le plus élevé
pour cette année.

Tri descendant

Astuce : 5i vous faites une erreur ou si vous n’étes pas satisfait du résultat d’une
action que vous venez d’effectuer, cliquez sur le bouton Annuler de la barre
Annuler d’outils Standard ou appuyez sur les touches Ctr+Z pour annuler I'action. Vous
pouvez annuler jusqu’a dix actions consécutives.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Formatage du titre du rapport

Attribuez maintenant un titre a votre rapport. Chaque fois que vous ajoutez des
données ou du texte a un rapport, ces informations doivent étre placées dans un
conteneur. BUSINESSOBJECTS propose trois types de conteneur : les tableaux, les
graphes et les cellules individuelles. Les données de type texte, telles que les titres
de rapport, se trouvent dans des cellules individuelles, cellules indépendantes
des autres éléments du rapport.

Attribution d’un titre au rapport

Un rapport standard comporte un emplacement prévu pour le titre. Pour
modifier le titre contenu dans cet emplacement, procédez comme suit :

1. Cliquez deux fois a l'intérieur de la cellule contenant le texte Titre du rapport.
Le texte Titre du rapport est mis en surbrillance.

BlTitre du rapport]

2. Saisissez “Revenu pour I'année 2001” et appuyez sur Entrée.
Le nouveau texte s’affiche dans la cellule.

Revenu pourl'année 2001

Formatage du titre

Appliquez a présent un format légerement différent au titre. Pour ce faire :

1. Cliquez sur la cellule avec le bouton droit de la souris et sélectionnez la
commande Format de cellule du menu contextuel.
La boite de dialogue Format de cellule s’affiche a 1’écran.

Revenu pourl'année 2001

é{, LCouper
Copier

ﬁ Caoller

Effacer
< Supprimer

Format de cellule...

Appliquer le style sta)

Wariables...
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2. Cliquez sur I'onglet Police.

Format de cellule

Nombrel Alignement  Police |Bordure| Trame

de fand | Affichage |

Formatage du titre du rapport

Police: Style: Taille:
Iﬁ IGras |1 2
Arial Mormal 12 =
i Ll
T fuiel Black Italiie 1
T Arial Marnow Gras Italique 18 =l
B AvantGarde
Ty Book Antiqua — Couleur
B, Bookman .
T Bookman Old Style & Autgmatiue
T Bookshelf Symbiol 1 " Persorinalisée _
T Rrnkshelf Surhnl 2 LI
— Attribut: —Apercu
™ Soulignament I
[ Bare AaBb Cc

o]

Annuler |

Appliguer |

dide |

3. Sélectionnez 12 dans la zone Taille et choisissez Gras comme style de police.

4. Dans la zone Couleur, cliquez sur Personnalisée et sélectionnez le gris dans la
palette, puis cliquez sur OK.

Format de cellule

Coulewrs de baze :

J 55 ¢
il il il |
I
I
L

ne de fondl Affichagel
Style: Taille:
IGras 12
14 i
Italique 16
Graz ltalique 18 LI
— Couleur

- - - - I_ - I_ & Automatique
Couleurs personnalisées : J  Personnalisée _
| | S
o o o o
L - | AaBb Cc
Deéfinir des couleurs personnalizées... |
ok | Aonder | e |
QK I Annuler Appliguer Aide
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

5. Cliquez sur I'onglet Bordure.

Format de cellule E

Nombrel Alignementl Police  Bordure | Trame de fondl Affichagel

—Waleurs prédéfinie: —Shyle
BE 0 =
Aucune Encadrée I I
— Bordure I I

— Couleur

& Automatique

" Personnalizée: _

QK I Annuler | Appliquer | Aide |

6. Cliquez sur l'icone Aucune dans la zone Valeurs prédéfinies afin de
supprimer la bordure du titre.

7. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue Format de cellule et
enregistrer les modifications apportées.
Votre titre de rapport se présente alors de la fagon suivante :
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Ecran
d’aide

Formatage du titre du rapport

Astuce : Pour obtenir une explication concernant les options contenues dans les

boites de dialogue :

¢ Cliquez sur le bouton Aide de la boite de dialogue.

Format de cellule

Nombrel Alignementl Police  Bordure | Trame de fondl Affichagel

2 267 [Aider I'auteur sur) M =]k

Fichier Edition Signet Options 7

Bubriques de 'aide Frécédent 44 |

— Style

» Online Guides

£l Onglet Bordure, commande Cellule
(commandes de blocs, menu Format)

Style ;I

Sélectionnez le style du trait que vous voulez utilizer
pour la bordure,

Couleur
Automatique
Applique la couleur définie pour la police de
configuration de Microzoft \Windows, & savair le
nioir, sauf si vous avez modifié ce paramétre.

Personnalisée

Sélectionnez la couleur du trait gue vous voulez LI

caractéres des fenétres dans le Panneau de _I

— Couleur

& Automatique

" Personnalizée:

Cliquez sur le

Annuler

Appliguer

bouton Aide
hide _l__pour obtenirune

explication

relative aux
options de la
fenétre.

Un écran d’aide s’affiche, présentant une breve explication de chaque option
disponible dans la boite de dialogue ou 'onglet.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Affichage des données dans un graphe

A présent, vous allez afficher certaines données du tableau dans un graphe. Pour
ce faire, vous devez copier le tableau, le modifier puis le transformer en graphe.

Pour copier le tableau, procédez comme suit :

1. Tout en maintenant le bouton de la souris enfoncé, tracez un cadre sur une
partie du tableau.

ie Revenu des ven

3.523.414 00

Barcelona 11651 191143430 F
Lyon 9i8R9| 165667570 F
Bruxelles 7H00| 1.336.00330 F
Milano 7.458] 1239687 40 F %
Ay B.919] 113547910 F
Berlin 5.419 910.45120 F
Londaon 5.269 887.16920 F
Madrid 5116 843584 20 F
Roma 4.830 811.92360 F
Toulouse 4932 80342080 F

Somme:| 15.059.142,80 F

2. Relachez le bouton de la souris.
Une bordure grise hachurée apparait autour du tableau.

Ville Quantité vendue Revenu des ven

Paris 20933| 352341400 F
Barcelona 11651 191143430 F
Lyon 9.869| 165667570 F
Bruxelles 7.800| 1.336.00330 F
Milano 7.458| 1239587 40 F
Ay B.919] 113547910 F
Berlin 5.419 910.45120 F
Londaon 5.269 887.16920 F
Madrid 5116 843584 20 F
Roma 4.830 811.92360 F
Toulouse 4932 80342080 F

Somme:| 15.059.142,80 F
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F

H

-

Curseur de
déplacement

Curseur de
copie

Affichage des données dans un graphe

3. Positionnezle curseur sur le tableau. Lorsque celui-ci se transforme en curseur
de déplacement, maintenez le bouton gauche de la souris enfoncé et faites
glisser le curseur vers la droite du tableau.

Ville Quantité vendue Revenu des ven

Parig 20.933| 3523.41400 F
Barcelona 11651 191143430 F
Lyaon 9.869] 1.656.675,70 F
Bruxelles 7.900] 1.336.003,30 F
Milano 7.458] 1.239.58740 F
A 6.919] 113547910 F
Berlin 5.419 910.451,20 F
Londan 5.269 887.169,20 F
hadrid 5.116 843.584 20 F
Raorma 4.830 811.92360 F
Toulouse 4932 803.42080 F
Somme:| 15.059.142,.80 F

‘,_1._’

Maintenez la touche Ctrl enfoncée.

N

W3]

Ce cadre indique I'emplacement de
la copie du tableau.

Le curseur se transforme en curseur de copie.

Relachez le bouton de la souris.

Le tableau est copié dans le nouvel emplacement.
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1 Revenu réalisé par les points de vente eMode cette année

Vous allez maintenant supprimer la colonne Quantité vendue. Pour ce faire :

1. Positionnez le curseur sur la colonne Quantité vendue. Lorsque celui-ci se
transforme en fleche noire orientée vers le bas, cliquez une fois sur le bouton
de la souris.

La colonne Quantité vendue est mise en surbrillance.

E\;\;\;l\t\i\t\\é“\r‘:rm:\e Revenu des ven
Paris 3.523.414 00
Barcelona B 1.911.434 30
Lyon 1.656.675,70
Bruxelles 1.336.003 30
Milano 1.239.587 40

Ay sRedlEl  1.135.479,10
Berlin 1 910.451 20
Londaon 887 169 20
Madrid R 843.584 20
Roma 4 811.923 60
Toulouse 4.5 803.420 80
UL 15.059.142,80

x 2. Cliquez sur le bouton Supprimer de la barre d'outils Standard.
Bouton Supprimer La colonne Quantité vendue est supprimée du tableau.
3. Sélectionnez le tableau.
4. Cliquez sur le bouton Graphe de la barre d’outils Rapport.
Un menu répertoriant les différents types de graphes s’affiche a 1’écran.

Bouton — 3 [._l_ -
Graphe |
|
lall - | Bouton Histogramme 3D
Boutons
d’option de K [E'
graphes ol ]
bt
k=
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Affichage des données dans un graphe

5. Cliquez sur le bouton Histogramme 3D.
Les données du tableau sont alors affichées dans un graphe.

4.000.000,00F
3.500.000,00F [
3.000.000,00F
2.500.000,00F
2,000.000,00F
1.500.000,00F
1.000.000,00F
500.000,00 F
000F

Revenu desventes

Barcelona
Bruxelles

Redimensionnement du graphe

Dans la mesure ot le graphe n’est pas suffisamment grand pour afficher tous les
noms de villes, vous devez le redimensionner. Pour ce faire :

1. Cliquez sous l'un des noms de villes dans le graphe.
Assurez-vous que, lorsque le graphe est sélectionné, deux bordures
s’affichent. Si seule la bordure extérieure est affichée, cliquez a nouveau sous

I'un des noms de villes.

4 .000.000.00F
500.000,00F
.000.000,00 F
2 500.000,00F P
0000000 F Bordure intérieure
J 500.000.00F 1
.000.000,00 F T
500.000,00 F I "Tl
w oo % ] gRevenudesverﬁes
) ESEEEzE
Cliquez dans =" =3
cette zone. — Faites glisser cette

poignée.

2. Positionnez le curseur sur la poignée située dans 1’angle droit de la bordure
" intérieure. Lorsque le curseur de redimensionnement s’affiche, maintenez le
_Curseur de bouton gauche de la souris enfoncé et faites glisser I'angle vers la droite afin
redimensionnement . .
de redimensionner le graphe.

3. Lorsque tous les noms de villes sont affichés, relachez le bouton de la souris.
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Modification du nom du rapport

Lorsque vous créez un nouveau document BUSINESSOBJECTS ou lorsque vous
insérez un nouveau rapport, un nom par défaut lui est attribué : Rapport 1 (2, 3
etc.).

Pour donner un nom plus significatif a votre rapport, procédez comme suit :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 1’onglet du rapport et
L1l sélectionnez la commande Renommer le rapport du menu contextuel.

L Rapportl I Benommer le rapport....

Appliquer un modéle...

Onglet Rapport Appliguer (e st standard

R établir le ranoaort

MJ Insérer un rapport

Rap Dupliquer le rapport
B Supprimer e rappart

Q E=ploration

2. Saisissez le nom du rapport, Revenu pour I'année 2001 et cliquez sur OK.

Renommer Rapport] E
Mom

ok | Annuer | dide |

Le nouveau nom s’affiche sur I’'onglet du rapport.
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Rapport finalisé

Rapport finalisé

Félicitations ! Vous venez de créer votre premier rapport BUSINESSOBJECTS. Votre
rapport finalisé se présente de la fagon suivante :

Ii’ BusinessObjects - Document1_rep - [CLIENT] H=E3
@ Fichier Edition Affichage |nzertion Format Outle Données Analyse Fenétre 7 mEE

DeE gl =R xalo - B Ads Q| =K

S =LA AR R = A e e AR D =N =N
]
& Données |@Eonespon...|

-4 Wariables Quantitz  wenduc Rovenu  des ver
@ Vile Pariz mam| ammalam  F 400000050 F "|
@ Quantité vendue Earcchrm 1161 19iamm | 1506000400 F
@ Revenu des ventes Lyan 9| 1GsETST0 T 10000000 F
: Erunlis 7o0| 13600 T ZE0GLGEAG F
[+-(a Formules L L
Wik 7asa| 1ZEEwa) T ZR0G G0 F
i 6o19| 143547000 T 1St noee £
Erlin sats|  omastam F 1 setnenge © .
Landan sx@|  awimm F [ l l l-l-l
Wadrid S| aasma F o
FRama ag0|  anmme F FEEE EEEE E 5 Fisvanu ags antes
Taukne agn|  amama F > 52 = E 1 3
Somme: [ 150514280 F = L
-
NN v

9 @ . El Revenu pour I'année 2001 I
[ | Derrigre exécutior: 2/6/00 12:04 LI i
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Lecon 2 Impact des différences
regionales et saisonnieres
sur le revenu

Dans cette lecon

0 Question
Quel est I'impact des différences régionales et saisonniéres sur le
revenu ?

O Objectif
Manipuler des variables par glisser-déposer ; organiser un rapport
en sections et établir un palmares des données.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Revenu par région
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2 Impact des différences régionales et saisonniéres sur le revenu

Objectif

Lalegon 1 vous a permis de créer un rapport donnant une vue globale du revenu
des ventes généré par les différents magasins eMode. Vous souhaitez a présent
étudier plus en détail le revenu des ventes afin de vérifier la répartition en
fonction des variations régionales et saisonniéres. Pour obtenir un apercu plus
détaillé, des données supplémentaires sont nécessaires.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté
ci-apres, qui présente les trois lignes de produits les plus vendues dans les quatre
régions olt eMode est implantée.

Meilleures Ventes

Est

Sweats & T-shirts eRipgie RIS 4325368 50F) 1.25231130F 73354650 F
Accessoires JB8E7 S0F B15.85950F 636854 6O F 420.395,00 F
349318E60F 444075 20F 643596 50F 36903 20F

Sweats & T-shirts [feleb DIz 250131 30F| 1.508.681,80F 84258710 F
Accessoires 19441 90 F 524 584 40 F 217411 50 F 425.497,00 F
31996360 F 457.33210F 602332 40 F 39733360 F

Sweats & T-shirts Rcpeieg: e TETAZZ200F) 1909318 00F| 125374450 F
Accessoires 936256 20 F d05.822 40F 902242 00 F 299.27350 F
Pulls 802713 30F 45,663 30F 931 966 80 F 455 612/10F

Sud

Sweats & T-shirts [ icR=Il
Pulls £31.236 40 F
Accessoires 652282 70F

a7.035880F| 2304 11010F| 1077367 40F
02533080 F| 1654 706,60 F Gi52.4589,40 F
222831 40F) 125957930 F 801.559,60 F

-

=
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Insertion d’un nouveau rapport

Vous allez créer un deuxieéme rapport dans le méme document BUSINESSOBJECTS.
Pour ce faire, vous devez d’abord insérer un nouvel onglet de rapport.

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 1’onglet de rapport Revenu — An
2001 et sélectionnez la commande Insérer un rapport du menu contextuel.
Un nouveau rapport vierge est inséré. Attribuez -lui immédiatement un

Benommer le rapport...

Appliquer un modéle...
Appliquer le style standard

Fiétablir le rapport
LILI_I Inzérer un rapport
Revenu pour I Dupliquer le rapport
[ Supprimer e rappart
Q E=ploration

nouveau nom.

2. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 'onglet du nouveau rapport et
sélectionnez la commande Renommer le rapport du menu contextuel.

3. Saisissez Revenu par région dans la boite de dialogue Renommer, puis cliquez
sur OK.
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Obtention de données supplémentaires

L’onglet Données du Gestionnaire de rapports indique que votre document
BUSINESSOBJECTS contient des données relatives aux variables Ville, Revenu des
ventes et Quantité vendue. Pour créer le nouveau rapport, vous devez utiliser
I'éditeur de requéte afin de rapatrier des données supplémentaires. Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 1'une des variables de la liste
contenue dans 1’onglet Données du Gestionnaire de rapports et sélectionnez
la commande Editer le fournisseur de données du menu contextuel.

|
& Données | [ Comesp... I

Cliquez ici avec ——
le bouton droit
de la souris.

Editer une wanable...
Créer une variable. ..

diter le fourn

Créer un foumnisseur de données...

B Visualiser les données...

L’éditeur de requéte s’affiche a I’écran. Vous allez conserver les données déja
présentes dans le rapport et ajouter des données supplémentaires afin de
pouvoir analyser votre activité de maniére plus détaillée.

2. Ouvrez le dossier Temps et cliquez deux fois sur Trimestre.
Trimestre est ajouté a la zone Objets du résultat.

3. Ouvrez le dossier Produits et ajoutez Lignes en procédant comme a 1’étape 2.

4. Ouvrez le dossier Indicateurs et ajoutez Marge.
La zone Objets du résultat comporte a présent six objets.

Obijets du résultat

& ille | @ Revenu des ventesl
@ Quantité venduel & Trimestre |
& Lignes | @ Marge | |
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5. Cliquez sur Exécuter.
L’exécution de la requéte va prendre un certain temps. La barre d’état affiche
des messages, tels que Connexion a la base de données..., vous indiquant
l'opération réalisée par BUSINESSOBJECTS.

KT
Rapport1 I

| Derrigre exécutior: 3500 15:10

Consultez les messages affichés dans
cette zone pendant I’'exécution de la
requéte.

Les nouvelles données, affichées dans 1’onglet Données du Gestionnaire de
rapports, peuvent alors étre utilisées pour créer votre rapport.

aire de rapports

& Données | 53] Eorrespon...l

-2 Variables
Lignes

Trimesztre X .
Vil Trimestre, Lignes et Marge

@ Marge sont ajoutés aux données
@ Quantité vendue enregistrées dans le

@ Revenu des ventes document.

= Formules

cqf O
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Gestionnaire de rapports et types de données BUSINESSOBJECTS

&

Dimension

&P

Information

@
Indicateur

Gestionnaire de rapports

& Données | 53] Eorrespon...l

4= Wariables
@ Lignes

Trimestre

Wil

Marge

Quantité vendue

Revenu des ventes

(a8 Farmules

“48 O

L’onglet Données du Gestionnaire de rapports affiche la liste des données
enregistrées dans le document BUSINESSOBJECTS. Les données utilisées dans
BUSINESSOBJECTS sont réparties en trois catégories, chacune d’elles indiquant
la facon dont les données peuvent étre utilisées dans des rapports.

Les objets de type dimension constituent la base de I'analyse dans un rapport.
Ces objets rapatrient généralement des données de type caractere (noms de
clients, noms de villes, etc.) ou de type date (années, trimestres, dates de
facturation, etc.)

Un objet de type information est toujours associé a une dimension, pour laquelle
il fournit des informations complémentaires. Ainsi, Adresse est I'information
associée a la dimension Nom du magasin.

Les objets de type indicateur rapatrient des données numériques qui sont le
résultat de calculs effectués sur des données de la base de données.

Les indicateurs sont dynamiques : les valeurs qu'ils rapatrient dépendent des
objets avec lesquels ils sont utilisés. Si par exemple, vous insérez Ville et Revenu
des ventes dans un tableau, le revenu par ville est calculé. Si vous insérez
Année ef Revenu des ventes, le revenu par année est calculé.
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Affichage des données dans un tableau

Affichage des données dans un tableau

Pour créer le rapport suivant, vous devez ajouter un nouveau tableau en faisant
glisser les données contenues dans 'onglet Données sur Gestionnaire de rapports
vers la fenétre du rapport. Pour ce faire :

1. Dans le Gestionnaire de rapports, sélectionnez Ville.

2. Tout en maintenant la touche Ctrl enfoncée, sélectionnez Lignes, Trimestre et
Revenu des ventes.

3. Faites glisser les objets sélectionnés de la fenétre du Gestionnaire de rapports
vers la fenétre du rapport.

I i BusinessObjects - Document].rep - [CLIENT] [_[O]x] |
| E Fichier Edition Affichage Insertion Format Oubls Données Analyse Fenée 7 =]
DEHEER[(VEREXE|- « (B (EEES Q& |8
ot el = A e [ [Ea = S e
—_ | “
g‘LijrzSSeeLr{I’riOh & Données I Corespon, | 3
de tableau Bl Variables %,

Marge

Formules

Le message affiché

dans la barre d’état ~
vous indique ce quiva KN >
se passer lorsque vous cqg CTH Revenu pouw fannée 2001 | =) Revenu par région |

allez relGcher |970ép0852 pour créer un tableau simple. A

bouton de la souris.

Le curseur se transforme en curseur d’insertion de tableau et la barre d’état
affiche le message Déposez pour créer un tableau simple.
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Lorsque vous relachez le bouton de la souris, les données sélectionnées
s’affichent dans un tableau :

Ii‘ BusinessObjects - Document_rep - [CLIENT] | _ (O] x|
@ Fichier Edition Affichage Insertion Format Outile Données Analyse Fenétre 7 =2 x|

DEEER[ e Xa(v - B mEdEa a8
e e =S A = e w [S 5 A = EE | BRE| S0

K| N
B0 | @ coeen |
=4z Variables A Accessoires T 16003400 F
~@ Lignes Ay Accessoites T2 222100 F
-8 Trimestre A Accessoires T3 307.374,20 F
o Aix Bcrescoies |4 20335250 F
Dt verdue Aix Elousans T 300 F
Reveru des ventes Ay Blousons T3 23780 F
8| Formnules A Blousons T4 304,40 F
A Cuir T1 179000 F
A Cuir T3 126270 F
A Cuir T4 70740 F
Ay Chemisiers T1 114841 20 F
Ay Chemisiers T2 78536 60 F _ILl
I 2
~ @ s El Revenu pour 'année 2001 ] @ Revenu par région I
[ | Dermiére exécution: 2/6/00 16: N W,_,_ 5
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Organisation des données en sections

Le rapport comporte de nombreuses données que vous pouvez organiser afin de
faciliter leur lecture. Vous disposez de données classées par ville et par trimestre.
En créant une section pour chaque ville dans le rapport, vous distinguerez plus
facilement le revenu des ventes de chaque ville par trimestre.

Pour ce faire :

1.

Curseur de création
de section

Section maitre

Section détail

Cliquez sur la colonne Ville.
Celle-ci est mise en surbrillance.

Cliquez a nouveau sur la colonne Ville et, tout en maintenant le bouton
gauche de la souris enfoncé, faites glisser le curseur a I’extérieur du tableau et
positionnez-le en haut a gauche du tableau.

Lors de cette opération, le curseur se transforme en curseur de création de
section.

Lignes Trimestre Revenu des ven

Accessoires T 150.034,00 F
Accessoires T2 28822100 F
Accessoires T3 O7IF420F
Arressnires T4 N3 ARP RN F

Lorsque le curseur se transforme en curseur de création de section et que la
barre d’état affiche le message Déposez pour déplacer le contenu et créer une
section, reldchez le bouton de la souris.

La colonne Ville est alors supprimée du tableau et une section est créée pour
chacune des onze valeurs de la variable Ville. Faites défiler le rapport pour
visualiser les différentes sections de ville. Ce type de report est appelé rapport
maitre/détail.

— Section: File

[Aix |

Lignes Trimestre Revenu des ven
Accessoires T1 180.034 00 F
Accessoires T2 28822100 F
Accessoires T3 O7FIF420F
Accessoires T4 20338260 F
Blousons T1 329100 F
Blousons T3 23780 F
Dlmiimmnm T4 a4 AN O
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2 Impact des différences régionales et saisonniéres sur le revenu

Vous pouvez encore simplifier la lecture du rapport en modifiant le format du
tableau. Actuellement, chaque ligne du tableau affiche le revenu des ventes par
ligne de produit et par trimestre, ce qui signifie que les noms de trimestre et de
ligne sont répétés. Pour éviter cette répétition, vous pouvez transformer le
tableau en tableau croisé.

Pour ce faire :

1. Cliquez sur la colonne Trimestre.
Celle-ci est mise en surbrillance.

2. Cliquez a nouveau sur la colonne Trimestre et, tout en maintenant le bouton
gauche de la souris enfoncé, faites glisser le curseur vers ’angle supérieur
droit du tableau.

[Aix |

Trimestre
Accessoires | 180.034 00 F
Accessoires 28822100 F

Accessoires O7FIF420F
Arraceniroc i AT ARIEN F
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3. Lorsque le curseur devient un curseur de transformation en tableau croisé et
que la barre d’état affiche le message Déposez pour transformer en tableau croisé,
—I_l:@ relachez le bouton de la souris.
La colonne Trimestre est supprimée du tableau et les noms des trimestres sont
Curseur de alors affichés sur la ligne supérieure du tableau croisé. Les noms des lignes de
e;’?:;flzm"g'rggé produits apparaissent dans la colonne gauche du tableau croisé. Le revenu des
ventes est indiqué dans le corps du tableau croisé.

Aix |
2 T3 T4

Accessoires 15003400 F| 28822100 F| 30737420 F| 20338280 F
Blousons 329100 F 23730 F 30440 F
Cuir 179000 F 125270 F 70740 F
Chemisiers 11484120 F| 7853680 F| 8439550 F| 7857600 F
Jupes Ville 323360 F| 1116320 F| 2485540 F 46530 F
Manteaux 744260 F 390960 F 303880 F
Pantalons 25347B0 F| 1437580 F|  1573360°F 983020 F
Pantalons Ville 447700 F 301B90F 92090 F
Pulls 16525070 F| 26392510 F| 35450850 F| 21805710 F
Robes 160.18670 F| 13957580 F| 33195970 F| 6375830 F
WSS RN 57031680 F| 21673650 F| 39235600 F|  36275700F
Vestes & Blazer [ PIERIN 331350 F| 1121100 F| 1374070°F

Pour connaitre le revenu des ventes concernant les Accessoires pour la ville
d’Aix au cours du trimestre T1, il vous suffit de consulter la section Aix, de
localiser T1 sur la ligne supérieure et Accessoires dans la colonne gauche. Le
revenu est indiqué dans la cellule située a l'intersection de ces deux cellules.

Astuce : Lors de la création du tableau croisé, déplacez lentement le curseur vers
I'angle supérieur droit de la cellule affichant le titre Revenu des ventes. Vous
devez placer le curseur a la bonne position pour qu’il devienne un curseur de
transformation en tableau croisé.
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Palmarés des trois premiéres lignes de produits

Votre rapport présente les performances des lignes de produits dans les
différentes villes. Vous souhaitez a présent connaitre les lignes de produits
générant le meilleur revenu par trimestre et par ville. Pour ce faire, vous allez
établir un palmares des lignes de produits en fonction du revenu généré.

1. Cliquez sur la colonne Lignes.
Celle-ci est mise en surbrillance.

o 2. Cliquez sur le bouton Palmares de la barre d’outils Rapport.
La boite de dialogue Palmares pour Lignes s’affiche a I’écran.
Palmarés

Wous pouvez afficher les valeurs maximale et/ou minimale
des données sélectionnées.

— Sélection
|3 j Lignes
I~ Minimale o=
D'aprés: IHevenu des ventes j

I En pourcentage du nombre total de valeurs

— Calcul

™ Afficher les sous-totaus

[~ Afficher lez pourcentages

QK I Annuler | Appliquer | Aide

3. Cochez la case Maximale.
Par défaut, BUSINESSOBJECTS affiche les trois valeurs maximales.

4. Assurez-vous que la variable Revenu des ventes est sélectionnée dans la liste
déroulante D’apres.
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5. Cliquez sur OK.

Seules les trois lignes de produits générant les revenus les plus élevés sont
alors affichées dans chaque tableau croisé.

[Aix |

Sweats & Tshir
Pulls
Accessoires

875.816,80 F 216.736 50 F 392.356,00 F 362.757 00 F
18528070 F 25392510 F 354.598 50 F 218.057 10 F
180.034,00 F 2858.221,00 F 307.37420 F 203.382 60 F
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Insertion d’un titre de rapport

f

Bouton Insérer une
cellule

Curseur d’insertion
de cellule

A présent, vous allez ajouter un titre au rapport afin de clairement identifier son
contenu. Pour ce faire, vous devez tout d’abord insérer une cellule, qui représente
un conteneur pour le texte de votre titre.

Pour insérer une cellule, procédez comme suit :

. Cliquez sur le bouton Insérer une cellule de la barre d’outils Rapport.

Le curseur se transforme en curseur d’insertion de cellule.

. Cliquez en haut de la page.

. Une cellule est insérée. Lorsque vous insérez une nouvelle cellule, un curseur

clignote a l'intérieur de celle-ci pour vous permettre de saisir le texte
immédiatement.

L]

4. Saisissez un titre pour le rapport, “Meilleures ventes”, et appuyez sur Entrée.

Astuce : Pour modifier le contenu de la cellule, cliquez deux fois sur celle-ci. Le
contenu est mis en surbrillance et vous pouvez entrer vos modifications.
Appuyez ensuite sur Entrée.

Pour redimensionner la cellule du titre, procédez comme suit :
1. Positionnez le curseur sur le c6té gauche de la cellule du titre.

2. Lorsque le curseur se transforme en curseur de redimensionnement,

maintenez le bouton gauche de la souris enfoncé et faites glisser la bordure de
la cellule vers la gauche pour réduire la cellule et vers la droite pour
l'agrandir.

. Relachez le bouton de la souris lorsque la cellule est suffisamment large pour

afficher la totalité du contenu de la cellule.
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Formatage du titre

A

Couleur de police

Appliquez a présent un format légerement différent a la cellule du titre. Dans la
lecon précédente, vous avez modifié le formatage de la cellule par le biais d"une
boite de dialogue. Dans cette lecon, vous allez le faire par le biais de la barre
d’outils Formatage.

Commencez par afficher la barre d’outils Formatage. Pour ce faire :

e Cliquez avec le bouton droit de la souris sur la barre d’outils Standard et
sélectionnez Formatage dans le menu.

Ii‘ BusinessObjects - Document_rep - [CLIENT] - (O] x]
I @ Fichier Edition Affichage Insertion Format Outile Données  Analyze Fenéte 2 =] x|
NEE(EGR[ /BB xE | = RARDS | £Q k| 58|
g e R A e e AN R =N
— | Bordures

&0 | v Standad Meilleures Vente ||

4

v Rappart
Tris
Graphiques

|Aix

Echange de documents

Sweats & T-shir
Pulls
Accessoires

a79.816,80 F 216.736 50 F 392.356,00 F
155.250,70 F 25392510 F 354 598 50 F
150.034,00 F 286.22100 F 30737420 F

Alignement
& “isual Basic
Barre de formule

Gestionnaire de rapports

Plan [Barcelona
Barres d'outils..
| 1724 42N 2N F 205 AP0 GNF FAT 207 A0 F _i;l
>
= @ . El @ Revenu pour 'année 2001 J Rewenu par région I

I | Demigre exéeution: 2/6/00 16: [NUM 4

La barre d’outils Formatage s’affiche sous la barre d’outils Standard.

Pour formater la cellule du titre, procédez comme suit :

1. Cliquez sur la cellule du titre.
Celle-ci est mise en surbrillance.

2. Cliquez sur le bouton Couleur de police de la barre d’outils Formatage.
La palette de couleurs s’affiche a I’écran.

3. Choisissez bleu foncé dans la palette et cliquez sur OK.
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Pas de bordure 6

Bordure inférieure Vi

Tout en conservant la cellule du titre sélectionnée, cliquez sur la fleche située
en regard du bouton Bordures pour afficher les différentes options.

Options de bordures

Cliquez sur l'option Pas de bordure.

. Cliquez a nouveau sur le bouton Bordures et sélectionnez 1’'option Bordure

inférieure.

. Cliquez a l'extérieur de la cellule du titre pour voir le résultat obtenu.

Le titre s’affiche alors en bleu et souligné.

Meilleures Ventes

Le formatage de ce titre vous a demandé un certain temps. Vous pouvez a présent
appliquer le méme formatage a d’autres cellules du rapport afin que la
présentation globale de votre rapport soit homogene.

Pour ce faire :

1.

Coller le format
uniquement

2
Copier 3.
4

Sélectionnez la cellule du titre.

. Cliquez sur le bouton Copier de la barre d'outils Standard.

Sélectionnez la cellule contenant le nom de ville Aix.

. Cliquez sur le bouton Coller le format uniquement de la barre d'outils

Standard.
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Le format, et non le contenu, de la cellule de titre est copié dans la cellule Aix.
Notez que toutes les cellules contenant des noms de villes sont également
reformatées. En effet, toute modification apportée a une section d’un rapport
maitre/détail est appliquée a toutes les autres sections.

Meilleures Ventes

2RI
1252000 F 2319250 F) TazmI F T
120080 F FRZm F PR F aoyeE F

Pulks

WZHA F 20 F S0avzEy F W\EEH P

ACCrTsainTs

Berlin

Eworts & T-shir
Pulks

2T E0
M3 F 161xeE)  F ffgem P 1Raax P
et F 1Mz F 1% rae) F 1RaENsn F

ACCrTsainTs

195321960 o
1218%30 F HpaI  F 1PIEED F 207740 F
1201150 F 1970 F HW3THEm P fg@rza P

13901930
14z2EX0E  F 12131600 F 2a0aMEn  F &7A1lm F
@I F aravzan  F 13aza0m  F WEHI P
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Regroupement des villes par régions

®

Grouper les données

Une nouvelle
variable, Ville+,
est affichée
dans I'onglet
Données.

Vous souhaitez organiser votre rapport de sorte a visualiser les différences
régionales au niveau du revenu des ventes. Votre base de données contient des
données relatives aux villes, mais pas aux régions. Ceci ne pose toutefois aucun
probléme. Dans la mesure ol vous disposez de données sur les villes, vous
pouvez regrouper les villes par régions de votre choix dans le rapport, puis
calculer le revenu des ventes par région.

Pour ce faire :

1. Sélectionnez la cellule affichant la ville Milano.
2. Touten maintenant la touche Ctrl enfoncée, sélectionnez Barcelona, Madrid et
Roma.
3. Cliquez sur le bouton Grouper les données de la barre d’outils Rapport.
La boite de dialogue Renommer les valeurs groupées s’affiche a 1’écran.
Mam:
Annuler | Aide |
4. Saisissez Sud comme nom de groupe et cliquez sur OK.
Toutes les données relatives aux villes de Milano, Barcelona, Madrid et Roma
sont regroupées dans la section Sud. Une nouvelle variable, Ville+, est créée.
Celle-ci est affichée dans la liste de 'onglet Données du Gestionnaire de
rapports.
=
& Données | 53] Eorrespon...l
-4 Wariables
Lignes Sud
Trimnestre
Yille
Yille+
@ Mage ] 342790390 F| 571.05880 F| 2304.110,10 F| 1.077.387 4
® Quaniité vendue Pulls B8123640 F| 1.02833080 F| 165470860 F| 6824894
O Fevenu des vrtes Accessoires B82.282,70 F| 1.22293140 F| 125057930 F| 8018596
armules
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Regroupement des villes par régions

5. Répétezla procédure del’Etape 1 al’Etape 4 pour regrouper Paris et Toulouse
dans une section que vous nommerez Ouest, Aix et Lyon dans une section que
vous nommerez Est et enfin, Berlin, Bruxelles et London dans une section que
vous nommerez Nord.

Votre rapport comporte a présent quatre sections.

Est

432.536,50F) 1.252.311,30F 73554650 F
36957 ,50F B615.858,50 F B36.854,60 F 42039500 F
3M9.31860F 444 076,20 F 645.596,50 F 369.031,20F

950.131,30F| 1.505.661,50F 842557 10F
319441 90F 52465440 F 17411 ,50F 425497 00F
F9.96560F 457 33210F B02.33240F 397.33560F

Sweats & T-shirts ek RicRlilS TE7.122,00F) 1909.316,00F) 1.255.744,50F
Accessoires 936.256,20 F G05.92240F 90224200 F S99.275,50F
Pulls BO2.713,30F B45.663,30 F 951 966,50 F 485.61210F

Sud

Sweats & T-shirts fRcCenRelicR 3
Pulls
Accessoires

§71.055,60F) 230411010F) 1.077.367 40F
651.23640F) 1.025.330,80F| 1.654.7OGE0F B52.469,40 F
BE2.252,70F) 1222931 40F| 1.259.579,30F 801.859,60 F

Vous allez maintenant renommer la variable Ville+ affichée dans la liste de
l'onglet Données du Gestionnaire de rapports.

Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur Ville+ dans 1’onglet Données du
Gestionnaire de rapports.
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2. Sélectionnez la commande Editer une variable du menu contextuel.
La boite de dialogue Editer s’affiche a I’écran.

[ | ]
@_ Wous définizzez ou modifiez ici une variable en groupant les valeurs d'une variable
ol existante,
L@

Mom de la variable: IHégions

Waleurs de Ville: Groupes de valeurs:
-Su Houveau

Supprimer

(23 Ouest

Ajauter |

¥ &fficher uniquement les valewrs non uiisées W Créer un groupe pour chaque valsur inutiisée

ok || o | sie |

3. Saisissez un nouveau nom, Régions, dans la zone de texte Nom de la variable
et cliquez sur OK.
Le nom Régions figure a présent dans la liste de 1’onglet Données du
Gestionnaire de rapports.

]
& Données | 53] Eorrespon...l

4= Wariables

Lignes

Fiégions

Trimestre

Wil

Marge

Quantité vendue
Revenu des ventes
ormules

-
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Rapport finalisé

Votre rapport finalisé se présente de la fagon suivante :

Est

Meilleures Ventes

Swedts & T-shirts
Accessoires

2.071.36810F

432.538,50F

1.252311 30F

73054630 F

ME98T A0 F

E15.859,50 F

636.854 EOF

42039500 F

34931860 F

444 076,20 F

G645.596 50 F

369.031 20F

Sweats & T-shirts
Accessoires

2.244.085,10F 550.131,30F | 1.508.66180F G42.568710F
31944 80 F 52488440 F 31741 50F 428497 DO F
9863 60F 457 33210F G02.33240F 397.33360F

330284340 F

FETA2200F

1.90931500F

1.253744 50F

S362536 20 F

805.922,40F

A02.24200F

299273 50F

B0271330F

E45.663,30 F

931 8966 80 F

485 B1210F

Sweats & T-shirts

3427 80380 F

a871.058,80 F

230411010F

1.077 367 40F

Pulls

651236 40 F

1.028.330,80F

165470660 F

652.48940F

Accessoires

G32.282 70 F

12228931 40F

125957830 F

G01.859 60 F

Rapport finalisé
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2 Impact des différences régionales et saisonniéres sur le revenu

Navigation d’un rapport & un autre

Au fil des exercices, vous avez pu constater que le Gestionnaire de rapports
affiche toutes les données contenues dans votre rapport. Le Gestionnaire peut
également vous permettre de naviguer d’un rapport a un autre dans votre
document.

Pour ce faire :

1. Cliquez sur I’'onglet Correspondance du Gestionnaire de rapports.
Cet onglet affiche la liste de tous les rapports contenus dans votre document
ainsi que les noms des régions pour le rapport actuellement affiché dans la
fenétre du rapport.

El
& Données ) Eorrespond...l
------ Fevenu pour lannée 2001

E|--- Fevenu par région

e 08

2. Cliquez sur Ouest dans la liste.
Les données relatives a la région Ouest sont affichées dans la fenétre du
rapport.
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Obtention d’un point de vue différent

Obtention d’un point de vue différent

Lo

Curseur d’inversion

L’organisation actuelle de votre rapport comporte une section par région et vous
permet de visualiser les lignes de produits les mieux vendues dans chaque
région. Vous pouvez obtenir une autre vue des données en les affichant par
trimestre plutdt que par région.

Pour ce faire :
1. Cliquez sur la ligne Trimestre.

2. Cliquez a nouveau sur la ligne Trimestre et, tout en maintenant le bouton
gauche de la souris enfoncé, faites glisser le curseur sur la cellule Région.

3. Lorsque le curseur se transforme en curseur d’inversion et que la barre d’état
affiche le message Déposez pour inverser le contenu, relachez le bouton de la
souris.

Ouest
;”%‘ZI i 1 T3 T4

Sweats & T-shirts JRchcivep- ol TETA2200F] 1.909.31800F| 1.253.74450F
Accessoires 536,296, 20 F G05.92240F 902.24200F 599.27550F
Pulls B02.713,30 F G453 66330 F 951 966,80 F 433 H1210F

La variable Région est supprimée du tableau croisé et le rapport comporte a
présent une section par trimestre.

T

Sweats & T-shirts
Robhes
Pulls

2011 36810F| 224408510F| 330284340F| 342790390F
34568030 F 437 22610 F B03 33100 F 580 364,70 F
349 31880 F 3159 96350 F BO2 71330 F BE1 23640 F

Vous constatez ainsi que les sweats et les T-shirts ont été les articles les mieux
vendus au cours des quatre trimestres de cette année.
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Lecon 3 Villes générant la
meilleure marge

Dans cette lecon

0 Question
Quelles sont les villes générant la meilleure marge ?

O Objectif
Utiliser I’éditeur de formule pour effectuer des calculs et créer des
variables ; utiliser des alerteurs pour mettre en évidence des
données intéressantes.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Analyse de la marge
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3 Villes générant la meilleure marge

Objectif

Vous souhaitez mettre en évidence les villes réalisant les marges les plus
importantes. Pour ce faire, vous devez effectuer quelques calculs a partir des
données de votre rapport et créer vos propres variables de rapport.

Au lieu de partir d'un rapport vierge, vous allez baser votre nouveau rapport sur
celui créé au cours de la lecon précédente et réorganiser les données qu’il
contient.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté
ci-apres :

Revenu desven Quantité vendu Marge par unité Marge en% durevenu

A S02520010F 327EE| 181503530F S539F 3612%
Barcelons 411181 50 F 55242| 3055247 90F S5 F 36,32 %
Berlin 363937820 F 23.M8| 1.34422060F S5 40F 36,94 %
Bruxelles 5006257 10 F 31 .608| 1841081 30F 2825F 36,78
L onclon ISIETMTOF 2256E| 1 287 4B530F ST 05F 36,52 %
Lo BAT2AT320F 3093 221007460F S53TF 3581 %
madrid 3502851250 F 23659 1172526 30F 4956 F 3347 %
Mlilairo 5.267.896 00 F 34.030| 1940543 10F a7 02F 36,84
Pariz 14 387 38830 F A2 468 5212701 BOF SE3TF 36,23 %
Foms 355379520 F 22E33| 1363369E0F EO24F 38,36 %
Toulouse 3.242.860 20 F 21.046| 11205357 30F 253,24 F 3455 %

Moyenne: 36,18 %
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Réorganisation d’'un rapport

Réorganisation d’un rapport

Le rapport créé lors de la précédente lecon va servir de base a la création de votre
nouveau rapport. La premiere étape consiste donc a dupliquer le précédent
rapport.

Duplication d’un rapport

Pour dupliquer un rapport existant, procédez comme suit :
1. Cliquez sur I'onglet Correspondance du Gestionnaire de rapports.

2. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le rapport Revenu par région dans
la liste de I’onglet Correspondance du Gestionnaire de rapports et
sélectionnez la commande Dupliquer le rapport du menu contextuel.

Gestionnhaire de rapports

Gestionnhaire de rapports

&ﬂ Données @ Eorresponda...l @ Données @ Eonespond___l
------ Fevenu pour lannée 2001
Th To———

=

Revenu pour 'année 2001
Fevenu par région

[Etailer :
. Analyze de la marge

Synthétizer

Benommer le rapport...

Appliquer un modéle...
Appliquer le style standard
Fiétablir le rapport

Insérer un rapport
Dupliquer le rapport o) u% i uﬁ
(O] Supprimer le rapport

Un nouveau rapport, Revenu par région (1), est ajouté a la liste de 'onglet
Correspondance du Gestionnaire de rapports.

3. Cliquez deux fois sur Revenu par région (1) dans l'onglet Correspondance.

4. Saisissez un nouveau nom pour ce rapport : Analyse de la marge.
Votre document comporte a présent trois rapports.
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3 Villes générant la meilleure marge

Suppression des sections

Ce rapport ne sera constitué que d’une section principale ; vous devez donc
supprimer les sections. Pour ce faire :

1.

2.

Sélectionnez la cellule T1 et cliquez sur le bouton Supprimer de la barre
d’outils Standard.

Le message suivant s’affiche a I'écran :

BuzinessObjects [ %]

& Wousz allez supprimer la cellule maitre de la section. Youlez-vous aussi supprimer la section Trimestre?

HMon | Annuler |

Cliquez sur Oui pour supprimer la cellule mafitre et la section du rapport.
Votre rapport comporte a présent une seule section principale.

Transformation du tableau croisé en tableau simple

R

Curseur de
transformation en
tableau simple

Vous souhaitez afficher vos données dans un tableau simple plutét que dans un
tableau croisé. Pour transformer le tableau croisé en tableau simple, procédez
comme suit :

1.
2.

Cliquez sur la ligne Région.

Cliquez a nouveau sur la ligne Région et, tout en maintenant le bouton gauche
de la souris enfoncé, faites glisser le curseur sur la colonne gauche du tableau
Croisé.

Lorsqu’une ligne horizontale apparait au-dessus du curseur et que la barre
d’état affiche Déposer pour transformer en tableau, relachez le bouton de la
souris.

Meilleures Ventes

Hord Quest Sud

4.491.764 .2 514546530 F 7.253.027 S0 F
Accessoires 1.990.096,60 F 1.790.234 50 F 2.546.69910 F
Pulls 1.511.022,50 F 1.776.961 70 F 271595550 F
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Réorganisation d’un rapport

Suppression d’une colonne de données

Les données relatives aux lignes de produits n’étant pas utiles dans ce rapport, la
colonne contenant ces données peut étre supprimée.

Pour ce faire :

e Sélectionnez la colonne Lignes et supprimez-la du tableau.

Attribution d’un titre au rapport

1. Cliquez deux fois sur la cellule du titre.

2. Saisissez un nouveau titre pour ce rapport : Marge par ville.

Prise en main de BusinessObjects 71



3 Villes générant la meilleure marge

Ajout de données au tableau

Les données que vous souhaitez utiliser pour ce rapport sont déja disponibles
dans le document. Pour poursuivre la création de votre nouveau rapport, il vous
suffit donc d’ajouter les données a votre tableau a partir de l’onglet
Correspondance du Gestionnaire de rapports.

Vous devez tout d’abord remplacer Régions par Ville. Pour ce faire :
1. Cliquez sur I’onglet Données du Gestionnaire de rapports.
2. Dans cet onglet, sélectionnez Ville dans la liste des variables.

3. Cliquez a nouveau sur Ville et, tout en maintenant le bouton gauche de la
souris enfoncé, faites glisser le curseur sur la colonne Régions.

naire de rapports

& Données | 53] Eorrespon...l

E% ‘W ariables

- Lignfes \ Régi Revenu desventes
& Fh?glons ‘\ ot 11197 373,30 F
@ Trimestre ard Iy 12171 .360,00 F
= ille: Ouest  foe 17 £30.248,50 F
@ Marge Sy oz 2073568520 F

@ Quantité vendue

: @ Revenu des ventes
Formules

(O Nalii= [

4. Lorsqu'une bordure grise hachurée apparait autour de la colonne Régions et
que la barre d’état affiche le message Déposez pour remplacer le contenu, relachez
le bouton de la souris.

Les données de la colonne sont remplacées par les données de Ville.

Vous allez ensuite ajouter Quantité vendue et Marge au tableau. Pour ce faire :

1. Dans l'onglet Données du Gestionnaire de rapports, sélectionnez Quantité
vendue dans la liste des variables.

2. Cliquez a nouveau sur Quantité vendue et, tout en maintenant le bouton
gauche de la souris enfoncé, faites glisser le curseur sur le coté droit de la
colonne Revenu des ventes.
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Ajout de données au tableau

3. Lorsqu'une bordure grise hachurée apparait sur le c6té de la colonne ou de la
ligne et que la barre d’état affiche le message Déposez pour insérer, relachez le
bouton de la souris.

Revenudesventes
iz 502520010F
Barcelona §.411.181 20F
Betlin 3639378 20F
Bruxelles 5006257 10F
London 3525724 70F
Lyon 6172173 20F h\ﬁh
Madric 350281250F *
ilano 5267 895 00 F
Faris 143587 385,30 F
Fioma 355379520 F
Toulouze 5242 86020F

Les données relatives a Quantité vendue sont ajoutées a une nouvelle colonne.

Lz 502520010F 32.766
Barcelona G.411.181 50F 55242
Betlin 3639.37520F 23018
Bruxeles 5006257 10F 31 B08
London 352572470F 22566
Lyon 6A7217320F 394913
hdclric 3502812 50F 23659
ilzno 5267 896 00F 34.030
Paris 14387 388,30 F 92 468
Fioma 3553795,20F 22633
Toulouse 3.24286020F 21046

A présent, ajoutez Marge au tableau en procédant de la méme facon que pour
Quantité vendue.
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3 Villes générant la meilleure marge

Calcul de la marge par article

Vous avez vu dans la lecon 1 que certains calculs sont effectués sur les données
lors de I’exécution d’une requéte et que d’autres calculs peuvent étre réalisés
pour les données des rapports par le biais des boutons de barres d’outils. A ces
possibilités s’ajoute 1'utilisation de formules.

Dans ce rapport, vous souhaitez afficher la marge par unité et par ville dans votre
tableau. Pour calculer cette marge, vous disposez déja des données nécessaires,
Revenu des ventes et Quantité vendue.

Commencez par ajouter une nouvelle colonne au tableau afin d'y faire figurer ces
nouvelles données.

Pour ce faire :

1.
2.
|-
Structure
3.
4.
5.

Cliquez sur la colonne Marge.

Cliquez sur la fleche située en regard du bouton Structure de la barre d’outils
Rapport.
Les différentes options s’affichent a 1’écran.

d

= = = Sl = =

Cliquez sur le bouton Insérer la colonne apres.
Une colonne vide est insérée apres la colonne Marge.

Cliquez deux fois sur la cellule bleue située en haut de la colonne.
Il s’agit de la cellule d’en-téte.

Saisissez Marge par unité et appuyez sur Entrée.

Revenu desventes Quantité vendue Marge parunité
Aix 5.025.20010F 32,766 181503530 F
Barcelona 8411181 ,50F 55.242 3055247 90 F
Berlin 3639.37T5,20F 23018 134422060 F
Bruxeles 2006257 10F 31 605 1.541.081 30 F
London 3525724 70F 22566 1287 485 30 F
Lyon 6A72173,20F 39913 221007460 F
I aciricd 350281250 F 23659 147252630 F
ilano 5267.696,00 F 34.030 1.94054310F
Fariz 14 5357 .565,30 F 92 465 521270 GOF
Foma 3553795 20F 22833 1363369 60 F
Toulouse 3.242.860,20F 21.046 1120557 30 F
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Calcul de la marge par article

Pour calculer la marge par unité, vous devez créer une formule qui divise Marge
par Quantité vendue. Pour ce faire, utilisez I'éditeur de formule.

1. Cliquez sur la colonne Marge par article.

2. Sélectionnez la commande Editer la formule du menu Données.
L’éditeur de formule s’affiche a ’écran. Il vous permet de créer votre formule
en choisissant des variables, des fonctions et des opérateurs directement a
partir des listes affichées.

Editeur de formule E
Farrmule |
Farmules
[—
H
Wariables Fonctions Opérateurs
Lignes D Fonctions & agrégats =
Fiégions (2 Agrégats
Trimesztre (2 Fonctions numériques
Wille (2 Fonctions caracténe
Marge (2 Fonctions date

(2 Fonctions logiques

(2 Fonctions document
(2 Fonctions fournisseur de
(2 Fonctions diverses

KN i

Quantité vendue
Revenu des ventes

Aide sunla fenetion |

R

5

3. Cliquez deux fois sur le signe égal (=) dans la liste Opérateurs.
Toutes les formules BUSINESSOBJECTS doivent commencer par un signe égal.

4. Cliquez deux fois sur Marge dans la liste Variables.

5. Cliquez deux fois sur le signe division (/) dans la liste Opérateurs.
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3 Villes générant la meilleure marge

6. Cliquez deux fois sur Quantité vendue dans la liste Variables.

Editeur de formule E
Farrmule |
Farmules
=¢Marges /< Quantité vendues| ;I
H
Wariables Fonctions Opérateurs
& Lignes D Fonctions & agrégats - -
@ FRégions -7 Agrégats x/°
@ Trimestre (2] Fonctions numériques /
& Vil -2 Fonctions caractére +
@ Marge ~(Z7] Fonctions date <
@ [Quantité vendus] -2 Fonctions logiques =
@ Revenu des ventes -(Z1 Fonctions document :>
* ~(Z7] Fonctions fournisseur de 5
-] Fonctions diverses »=
Danz
K| L3 [ G 4|

Aide sunla fenetion |

o]

Annuler | Aide |

7. Cliquez sur OK.

Le résultat des calculs s’affiche dans la colonne Marge par article.

Revenudesventes

Quantité vendue

Marge parunité

iz 5.025.20040F 32 766 181503530 F 5539 F
Barcelona §.411.181 50F 05242 3.055.247 90 F 35,31 F
Berlin 3639378 20F 23018 1.344 220,60 F 55,40 F
Bruxeles S.006.25710F 31608 1.841.081 30 F 5825 F
London 3525724 70F 22 566 1.287 48530 F S7T05F
Lyon GAT2A7320F 38913 221007460 F 95,37 F
hiadrid 3.50281250F 23658 117252630 F 49,56 F
hdilanc 5.267.59600F 34.030 1.840.54310F STH2F
Paris 14387 368630 F 92 468 5212701 6OF 56,37 F
Foma 3.553.79520F 22633 1.363.369,60 F 60,24 F
Toulouse 3.242 86020 F 21.046 11200557 30 F 93,24 F

La formule que vous venez de créer est enregistrée dans le dossier Formules de

l'onglet Données du Gestionnaire de rapports.
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Création d’une variable locale

Création d’une variable locale

Vous disposez des données relatives aux revenus des ventes et aux marges.
Toutefois, dans la mesure ot les magasins eMode se trouvent dans des villes de
taille et d’'importance différentes, vous obtiendrez des informations plus précises
sur les performances de chacune de ces villes en affichant une marge sous forme
de pourcentage du revenu total des ventes. Vous allez effectuer ce calcul
vous-méme en utilisant les données déja présentes dans votre rapport et en créant
une variable locale plutdt qu'une formule.

Une variable locale est une formule associée & un nom. Cette variable est dite
locale car elle n’est disponible que dans le document pour lequel elle a été créée.
Au méme titre que les variables rapatriées par une requéte, une variable locale
peut étre utilisée pour créer des tableaux et des graphes.

Pour créer une variable locale afin de calculer la marge sous forme de
pourcentage du revenu des ventes, procédez comme suit :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le dossier Variables de I'onglet
Données du Gestionnaire de rapports et sélectionnez la commande Créer une
variable du menu contextuel.

]

& Données | 53] Eorrespondan...l

()42 Yariables
Editer e wanatle..

]| Editer [ faumissenr de donnses. .
Créer un foumisseur de données...

B Visualiser les données...
[+]-128 Formules

“48

L’éditeur de variable s’affiche a I’écran.
2. Cliquez sur I'onglet Définition.

3. Saisissez un nom, Marge en % du revenu.
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3 Villes générant la meilleure marge

4. Cliquez sur l'option Indicateur afin d’identifier la nouvelle variable en tant
qu’indicateur.
Editeur de variable E

Deéfinition | Formule |

Mom Type

r— Bualification

Pour 'analyze multidimensionnelle, cet objet est qualiiié en tant que:
@  Dimension
@ & |ndicatewr

& U Information

[k Annuler Aide

5. Cliquez sur l'onglet Formule.
L’éditeur de formule, que vous avez précédemment utilisé, s’affiche a I’écran.
Il vous permet de créer la formule associée a une variable locale en choisissant
les éléments appropriés dans les listes affichées.

6. Cliquez deux fois sur le signe égal (=) dans la liste Opérateurs.

7. Cliquez deux fois sur le symbole parenthese ouverte [ ( ] dans la liste
Opérateurs.

8. Cliquez deux fois sur Marge dans la liste Variables.
9. Cliquez deux fois sur le signe division (/) dans la liste Opérateurs.
10. Cliquez deux fois sur Revenu des ventes dans la liste Variables.

11. Cliquez deux fois sur le symbole parenthese fermée [ ) ] dans la liste
Opérateurs.

12. Cliquez deux fois sur le symbole multiplication (*) dans la liste Opérateurs.

13. Saisissez 100%.
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Création d’une variable locale

Votre formule se présente de la facon suivante :

Editeur de variable E
Définition  Formule |
Farmules
' [—
H
Wariables Fonctions Opérateurs
- @ Lignes [_ Fonctions & agrégats - -
- @ FRégions x/°
<@ Trimeste (2 Fonctions numériques /
@ Ville (2 Fonctions caracténe +
- @ Marge (2 Fonctions date <
- @ [uantité vendue (2 Fonctions logiques <=
- @ {23 Fonctions docurnert :>
(2 Fonctions fournisseur de 5
(2 Fonctions diverses »=
Danz
K| L3 [ G 4|
Aide sunla fenetion |
ok | e | side |
14. Cliquez sur OK.

La variable que vous venez de créer s’affiche dans la liste des variables de
I'onglet Données du Gestionnaire de rapports.

]
& Données | 53] Eorrespondan...l

-4 Wariables
. Lignes

Fiégions

Trimestre

Wil

Marge

Marge en % du revenu
Quantité vendue
Revenu des ventes

Formules

g O

Prise en main de BusinessObjects 79
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Ajout d’une nouvelle variable au tableau

1. Ajoutez la variable Marge en % du revenu au tableau, apres la colonne Marge
par article, en procédant comme pour l'ajout de Marge et Quantité vendue.
Notez que les données ne sont pas encore au format pourcentage.

2. Cliquez sur la colonne Marge en % du revenu.

o 3. Cliquez sur le bouton Style pourcentage de la barre d’outils Formatage.

style pourcentage Les données sont a présent correctement affichées au format pourcentage.
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Mise en évidence des villes ayant une marge supérieure d la moyenne

Mise en évidence des villes ayant une marge
superieure a la moyenne

Vous souhaitez mettre en évidence toutes les villes dont la marge est supérieure
alamoyenne. Pour cela, vous voulez utiliser une couleur de police différente des
autres de sorte que ces villes soient clairement différenciées du reste du tableau.
Dans BUSINESSOBJECTS, ce type de mise en évidence est appelé alerteur. Pour
effectuer cette distinction, vous devez :

créer une variable permettant de calculer une marge moyenne,

définir un alerteur.

Commencez par calculer une marge moyenne. Pour ce faire :

1.
2.

Cliquez sur la colonne Marge en % du revenu.

Dans le menu Données, sélectionnez la commande Calculs puis Moyenne.
La marge moyenne s’affiche dans une nouvelle ligne située en bas du tableau.

Revenu desventes Quantité vendue Marge par unité Marge en% durevenu

i 502520010 F 32766 1.815.03530 F 95,39 F 3612%
Barcelona §.411.181 50 F 55.242 3.055.247 S0 F 25,31 F 36,32 %
Betlin 3639.3758,20F 23015 1.5344. 220,60 F S840 F 36,94 %
Bruxeles 5.006.257 10 F 31 605 1.541.081,30 F S5,25F 36,78 %
London 3525724 70F 22 566 1.267 48530 F a7 05F 36,52 %
Lyon 6A7217320F 39913 221007460 F 25,37 F 35,81 %
hdacic 3.502.81250F 23658 147252630 F 49,56 F 347 %
dilano 5.267.896,00 F 34.030 1.940.54310 F a7 02F 36,54 %
Pariz 14.357 388,30 F 92 465 5212701 BOF 96,37 F 36,23 %
Foma 3.553.79520 F 22633 1.3635.369,60 F 60,24 F 38,36 %
Toulouse 3.242.860,20 F 21.046 1.120.557 30 F 53,24 F 34,55%
Moyenne: 36,18 %

Vous allez a présent transformer la formule de calcul de la marge moyenne en
variable.

1.

Cliquez avec le bouton droit de la souris sur une barre d’outils ouverte et
sélectionnez la commande Barre de formule du menu contextuel.
La barre Formule s’affiche a I’écran.

)ﬁ, vf; ;‘52 |=M0yenne[<h-1arge en % du revenus]

Cliquez dans la cellule affichant la marge moyenne.
La formule BUSINESSOBJECTS utilisée pour calculer la marge moyenne s’affiche
dans la barre Formule.
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3. Cliquez sur le bouton Définir en tant que variable de la barre Formule.
La boite de dialogue Définir la variable s’affiche a I’écran :

R

Définir en tant

que variable Définir la variable [X]
Mom: IMarge moyenne

Evaluation de la farmule
Woulez-vous:
* Evaluer la farmule dans son conteste

" Garder la farmule générique

=k ayennel<targe en % du revenu: Dans Corps] Dans Rapport

=
[<]

Annuler | Aide |

4. Saisissez un nom pour la variable : Marge moyenne.
5. Sélectionnez Evaluer la formule dans son contexte.

6. Cliquez sur OK.
La variable Marge moyenne s’affiche dans la liste des variables de I'onglet
Données du Gestionnaire de rapports.

Vous pouvez a présent définir 1’alerteur. Pour ce faire :

1. Cliquez sur la colonne Ville.

i 2. Cliquez sur le bouton Alerteurs de la barre d’outils Rapport.
A . ’ . NE T4
Alerteurs La boite de dialogue Alerteurs s’affiche a 1’écran.
Alerteurs | x|
Wous pouvez ici ajouter, édiker et supprimer des
@ alerteurs. Yous pouvez également les activer ou
désactiver
Ajouter.. SUpEimEr Editer... | LEopier |
Deseriptian
I
]
ak. | Annuler I Appliguer | Aide |
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Mise en évidence des villes ayant une marge supérieure d la moyenne

3. Cliquez sur Ajouter.
La boite de dialogue Edition des alerteurs s’affiche a I’écran.

Edition des alerteurs

[ %]
Définition | Candiions |
@ Wous pouvez définir ou modifier ici un alerteur.
Mom:
IAu-dessus de la marge moyenne
Description:
Met en évidence lez villes dont la marge en pourcentage du revenu est supérieure a la ;I
moyenne
H
[k | Annuler | Appliguer | Aide |

4. Saisissez “Au-dessus de la marge moyenne” dans la zone Nom et indiquez
une description de la fonction de l’alerteur.

5. Cliquez sur I'onglet Conditions.

Cet onglet vous permet de définir le mode et les conditions d’affichage de
l'alerteur.

Edition des alerteurs

[ %]
Défintion Candiions |
Wariable & comparer:
TR | oo |
Opérateur 1
I jv
[k | Annuler | Appliguer | Aide |

6. Dans la liste Variable a comparer, sélectionnez Marge en % du revenu .

7. Dans la liste Opérateur 1, sélectionnez le symbole > (supérieur a).
La zone Valeur 1 s’affiche.
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3 Villes générant la meilleure marge

8. Cliquez sur la fleche située en regard de la zone Valeur 1 et sélectionnez
Variables dans la liste.
La boite de dialogue Variables s’affiche a I’écran.

VYariables E
=]

Wous pouvez ici ajouter, modifier et supprimer des
vanables, ainsi gu'en insérer dans le rapport.

@5‘ Far ordre alphabétique El(" Par fournizzeur de données

-2 Yariables -
L@ Lignes
@ FRégions
@ Trimeste
@ Vile
@ Marge
@ Marge en % du revenu
L=t arge moyenne;
@ [Juartité vendue
@ Revenu des ventes
- (28 Formules LI
Ajouter... | [Erauper.. Editer... | Supprimer |
Drescription:
=Mayenne(<targe en % du revenu> Dans Corpg] Dans ;I
Fapport
I
Insérer | Fermer | Aide |

9. Sélectionnez Marge moyenne dans la liste et cliquez sur Insérer.

10. Cliquez sur la fleche située en regard de Contenu cellule et sélectionnez
Format dans le menu.
La boite de dialogue Format de cellule s’affiche a 1’écran.
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Mise en évidence des villes ayant une marge supérieure d la moyenne

11. Cliquez sur l'onglet Police, choisissez rouge pour la couleur et gras pour le
style de police puis cliquez sur OK.
L’onglet Conditions se présente alors de la fagon suivante :

Edition des alerteurs E
D &finition Eonditionsl
Wariable & comparer:
Ajouter... |
Opérateur 1 Yalewr 1 Opérateur 2 Bésultat
|> =l |<Marge oy leucun =l |Contenu cellule ﬂ
QK | Annuler | Appliquer | Aide |

12. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue Edition des alerteurs.
L’alerteur s’affiche alors dans la liste des alerteurs.

Alerteurs E

Wous pouvez ici ajouter, editer et supprimer des
alerteurs. Yous pouvez également les activer ou
désactiver.

La coche indique
que l'alerteur est——
activé,

Ajouter... Supprimer Editer... | LCopier |

Drescription:

Met en évidence les villes dont la marge en pourcentage du ;I
revenu est supérieure i la moyenne _I
-

QK I Annuler | Appliquer | Aide |

13. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue Alerteurs.

Les noms des villes ayant généré une marge supérieure a la moyenne pour
cette année apparaissent a présent en gras et en rouge.
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3 Villes générant la meilleure marge

Rapport finalisé

Dans votre rapport finalisé, les villes ayant généré un revenu supérieur a la
moyenne sont clairement différenciées des autres :

Revenu des ven Quantité vendu Marge par unité Marge en% durevenu

A 5.02520010F 32766 181503530F 55,39F 3E12%
Barcelons 8411181 50F 29.242| 3055247 90F 253 F 36,32 %
Berlin 3639.378,20 F 23.018| 1.344220E0 F S8A0F 36,94 %
Bruxelles 5.005.257,10F IME05| 154108 30F 28.25F 36,78
Londan 3525724 70F 22566| 1.287 48530 F 27 05F 36,52
Lyan BA7217320F 39913 221007480 F S537F 3581 %
Il scdricd 350281250F 23659 147252630F 4956 F 3347 %
Ililaro 5.267 896,00 F 34.030( 194054310 F sT02F 36,84 %
Pariz 143587 388,30 F 92465 52127 E0F 2637 F 36,23 %
Roms 3.553.795,20 F 22633 1.36336960F E024F 38,36
Toulouse 324286020 F 21 046| 1120557 30F S324F 34 55%

Moyenne: 36,18 %
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Lecon 4 Progression du revenu
des ventes d'un trimestre
a I'autre

Dans cette lecon

0 Question
Quelle est la progression du revenu des ventes d'un trimestre a
l'autre ?

O Objectif
Afficher et formater des données financieres dans un tableau ;

calculer I'écart trimestriel et publier le rapport.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Ecart trimestriel
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4 Progression du revenu des ventes d’un trimestre & I'autre

Objectif

Vous souhaitez connaitre la progression trimestrielle de votre activité durant
I’année écoulée. Pour cela, vous allez créer un rapport permettant de comparer
les différences de certains indicateurs d'un trimestre a un autre. Ces indicateurs
incluent ceux provenant de votre base de données, tels que le revenu des ventes,
et ceux que vous avez créés, tels que la marge en pourcentage du revenu des
ventes.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté
ci-apres :

[ Q Ecart trimestriel

o

Trimestre ™ T2 T2-T1 T3 T4 T4T3

Revenu desventes 19.274.525 80 F| 11.523.953 60 F | ¢ 4500545 20F| 20090674,10F] 10545 45050 F| 9545195 60 F
Quantité vendue 120715 71614 -49.101 140 576 £ 044 -74.532
Marge BE7E.28560F| 4944837 30F[ 19531 448 30F| 6928554 00F] 3612.53600F | 5316045 00 F
Marge parunité 5696 F 6305 F 1209F 4929 F sS4 70F sS4 F
Marge en% durevenu 3568 % 41 52% B14% 34, 49% 3426 % -0,253%
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Avant de commencer

Avant de commencer

Ce nouveau rapport va étre basé sur celui que vous avez créé dans la précédente
lecon. Vous devez donc copier et renommer ce rapport. Il vous faut également
désactiver l'alerteur.

Duplication du rapport et attribution d’'un nouveau nom

* Copiez le rapport Analyse de la marge et renommez-le Ecart trimestriel.

Suppression de I'alerteur défini pour Ville

Vous ne souhaitez pas afficher l'alerteur que vous avez défini dans ce rapport.
Lorsque vous désactivez un alerteur, celui-ci n’est pas supprimé et peut étre
réactivé a tout moment si nécessaire. Pour désactiver 1’alerteur, procédez comme
suit :

1. Cliquez sur la colonne Ville.

2. Cliquez sur le bouton Alerteurs de la barre d’outils Rapport.
La boite de dialogue Alerteurs s’affiche a 1’écran.

Alerteurs E

Wous pouvez ici ajouter, editer et supprimer des
alerteurs. Yous pouvez également les activer ou
désactiver.

™ fw-dessus de la marge mayenne

Ajouter... SUpETmeED Editer... | [Eopier |

Drescription:

=
I
QK | Annuler I Appliguer | Aide |

3. Décochez la case située en regard de l'alerteur Au-dessus de la marge
moyenne.

4. Cliquez sur OK.
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4 Progression du revenu des ventes d’un trimestre & I'autre

Organisation des données

Les informations qui vous intéressent dans ce rapport sont les différences
relevées entre chaque trimestre et non entre chaque ville. Par conséquent, vous
allez remplacer Ville par Trimestre dans votre tableau. De méme, vous ne
souhaitez plus voir apparaitre la ligne de pied de page située au bas du tableau
et affichant la moyenne.

Pour ce faire :

b 1.

Bouton Supprimer

Sélectionnez la ligne de pied de page située au bas du tableau et cliquez sur le
bouton Supprimer de la barre d’outils Standard.
La ligne contenant Moyenne est supprimée du tableau.

Cliquez sur I'onglet Données du Gestionnaire de rapports.
Sélectionnez Trimestre dans la liste des variables.

Cliquez a nouveau sur Trimestre et, tout en maintenant le bouton gauche de
la souris enfoncé, faites glisser le curseur sur la colonne Ville.

Lorsqu’une bordure grise hachurée apparait autour de la colonne Ville et que
la barre d’état affiche le message Déposez pour remplacer le contenu, relachez le
bouton de la souris.

] venu desvente Quantité vendue Marge Marge parunité Marge en% durevenu
i 5.025.20010F F2.766|1.815.035 30 F 95,39 F 36,12 %
Harcelons g.411.181 50F 55.242|3.055.247 90 F 2531 F 36,32 %
Herlin 3639378 20 F 230151 .344 220 60 F s840F 36,94 %
Bruxelles 5.006.257 10F 31 6051 .841.081 30 F 5825F 36,78 %
1 ondon %}ﬁ_—, 3525724 TOF 22 566 |1 287 485 30 F a7 05 F 36,52 %
1 yon T BA7241 73,20F 39.913)2.210074 60O F 2537 F 35,81 %

adricl 34502812 50F 236591 172526 30 F 49 56 F 3347 %

ilana 5.267 596,00 F 34.03001.940.543 10 F a7 02F 36,54 %
Paris 14357 355 30 F 92 465 |5.212.701 GO F 56,37 F 36,23 %
Roma 3553795 20F 226331 36336960 F 6024 F 38,36 %
Toulouse 324286020 F 2104611 120557 30F 5324 F 3455%

La colonne Ville est remplacée par la colonne Trimestre.

90 Prise en main de BusinessObjects



Organisation des données

Modification de I'orientation du tableau

14+

Inverser
colonnes/lignes

La présentation des données contenues dans ce tableau peut étre améliorée si les
en-tétes sont affichés dans la colonne gauche du tableau. Pour cela, vous devez
inverser les colonnes et les lignes.

Pour ce faire :
1. Sélectionnez le tableau.

2. Cliquez sur le bouton Inverser colonnes/lignes de la barre d’outils Rapport.
Les colonnes et les lignes du tableau sont alors inversées et les en-tétes sont
affichés dans la colonne gauche du tableau. Les données peuvent alors étre
lues de gauche a droite pour chaque ligne.

Trimestre T2 T3 T4
Revenu desventes 19.274 528 80 F 11,823 983,60 F 20090 E7410F 10.545.48050 F
Quantité vendue 120715 71614 140576 66.044
Marge EE76.28560F 4944 837 30F 5925684 00F 361283600 F
Marge par unité 56,96 F BA05F 49 29F 54 70F
Marge en’ durevenu 35,68 % 41,82 % 3449 % 34,26 %

Réorganisation et formatage du tableau

Aligner a gauche

Centrer

Afin d’optimiser la présentation des données, vous allez formater le tableau. Tout
d’abord, vous devez aligner a gauche le contenu des cellules de la colonne des
en-tétes.

Pour ce faire :
1. Sélectionnez la colonne de gauche.

11 s’agit de la colonne des en-tétes, qui affiche les noms des variables dont les
valeurs apparaissent sur les lignes.

2. Cliquez sur le bouton Aligner a gauche de la barre d’outils Formatage.
Le contenu des cellules de la colonne des en-tétes est aligné sur le coté gauche
de la cellule.

Rendez a présent la ligne supérieure plus lisible en centrant les noms des
trimestres et en les mettant en gras.

Pour ce faire :

1. Sélectionnez la cellule T1.
Pour sélectionner une cellule, cliquez dessus.

2. Cliquez sur le bouton Centrer de la barre d’outils Formatage.
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4 Progression du revenu des ventes d’un trimestre & I'autre

3. Cliquez sur le bouton Gras de la barre d'outils Formatage.

ﬂ Les noms des trimestres sont alors plus visibles dans le tableau. Notez que toute
Gras modification apportée a I'une des cellules Trimestre s’applique a toutes les
valeurs de cette variable.

Trimestre T1 T2 T3 T4

Revenu desventes 1927452580 F 11.823.953 60 F 20090674 10F 10.545 480,50 F
Quantité vendue 120715 71614 140.576 66.044
Marge 676 28560F 4944837 30F 69258584 00F 3612836,00F
Marge parunité 5696 F EA05F 4929F a4 70 F
Marge en% durevenu 3565 % 41 52% 3449 % 34,26 %

Modifiez a présent la couleur d’arriere-plan des cellules du corps du tableau.

Pour ce faire :

1. Sélectionnez la colonne T1.
Pour sélectionner une colonne ou une ligne, placez le curseur sur celle-ci.
Lorsque le curseur se transforme en fleche noire orientée vers le bas, cliquez
une fois sur le bouton de la souris.

& 2. Cliquez sur le bouton Couleur d’arriere-plan de la barre d'outils Formatage.

= La palette de couleurs s’affiche a I’écran.
Couleur d’arriére-plan

3. Choisissez blanc dans la palette et cliquez sur OK.
Toutes les colonnes Trimestre ont désormais un fond blanc.
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Calcul de I’écart trimestriel

3

Bouton
Insérer la variation

Marge en % du revenu

Calcul de I'écart trimestriel

Vous souhaitez afficher 1’écart trimestriel afin de visualiser la progression de
votre activité de trimestre en trimestre. Commencez par calculer la différence
entre les données de la colonne T2 et celles de la colonne T1.

Pour ce faire :

1. Cliquez sur la cellule T2.

2. Tout en maintenant la touche Ctrl enfoncée, cliquez sur la cellule T1.

AR

Trimestre

T1

Revenu des ventes

\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\ix

Quantité vendue

Marge

Marge par article

19 274 528 80F 11 823 983 BOF 20 090 674 10F 10 545 480 50F
120 715 71 614 140 576 G5 044

5 876 285 BOF 4 944 837 30F 5 928 884 00F 3 612 836, 00F
56 96F 53 05F 49 28F 24 70F

036F 0A42F 0.34F 0,34F

3. Cliquez sur le bouton Insérer la variation de la barre d’outils Rapport.
La différence entre chaque indicateur des deux trimestres est affichée dans
une nouvelle cellule ajoutée apres les données de T2. Cette colonne est

intitulée T2-T1.

Trimestre

Revenu desventes

Quantité vendue

Marge

Marge par unité

Marge en% durevenu

™ T2 T2-T1 T3 T4
19.274 528,80 F| 1182398360 F| -7 450 545 20F | 20,090 674 10 F| 10545 480,50 F
120715 71614 49101 140 576 66 044
5.676.26560 F| 4.944.837 30F| -1.931 445,30F| £.020.88400F| 3612.836,00F
56,96 F 9,05 F 1209 F 43,29F 54,70F
35.63% 41,52 % 6,14 % 34,49% 34,26 %

Pour calculer la différence entre les données de T3 et de T4, procédez comme

suit :

1. Cliquez sur la cellule T4.

2. Tout en maintenant la touche Ctrl enfoncée, cliquez sur la cellule T3.

3. Cliquez sur le bouton Insérer la variation de la barre d’outils Rapport.
Une nouvelle colonne est insérée apres les données de T4.
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4 Progression du revenu des ventes d’un trimestre & I'autre

Attribution d’une couleur différente aux colonnes des écarts

Afin que les cellules affichant I'écart trimestriel se distinguent des autres cellules,
attribuez-leur une couleur différente.

Pour ce faire :

1. Sélectionnez la colonne T2-T1.

2. Tout en maintenant la touche Ctrl enfoncée, sélectionnez la colonne T4-T3.
i) 3. Cliquez sur le bouton Couleur d’arriere-plan de la barre d'outils Formatage.
Bouton 4. Choisissez orange péle dans la palette et cliquez sur OK.

Couleur d’arriére-plan

Les colonnes affichant I’écart trimestriel sont ainsi différenciées du reste du
tableau.

Trimestre T T2 T2-T1 T3 T4 T4T13

Revenudesventes 19.274.528,80 F| 11.823.953,60 F| -7 450545 20F| 20,090 674,10 F | 10.545.480,50 F | 8545993 60 F
Quantité vendue 120,715 71614 -49.10 140.576 66.044 -74.532
Marge 87628560 F| 4544537 30F [ o1 851 445 30F| 6.925554,00F| 3612836,00F| SS16.048 00F
Marge par unité 56,96 F £3,05F 12,09F 49,29F S4,70F 541 F
Marge en% durevenu 3568% 41 52 % 6,14 % 34,499% 34 26% -0,23%
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Ajout des touches de finition

Ajout des touches de finition

Cerapport est destiné al’ensemble du personnel de votre société. Vous allez donc
ajouter le logo de votre société et lui donner un titre.

Attribution d’un titre au rapport

Saisissez le titre Ecart trimestriel dans la cellule du titre.

Ecart trimestriel

Trimestre T T2 T2-T1 T3 T4 T4T3

Revenu desventes 19274 525 80F | 11.823.953 60 F| ¥ 450545 30F| 20030674 10 F| 10.545 450 50 F [ 9,545 93 B0 F
Quantité vendue 120713 71.614 -49.101 140.576 65,044 74532
Marge E.A7E.285E0F| 4944 837 30F| 1 851 448 30F| E92353400F| 3612836 00F [ 5516048 O0F
Marge par unité 2696 F GA05F 1209F 4929F 24 70F SHF
Marge en durevenu 39,68 % 41 52 % 5,14 % 34.49% 34,26% 0,23 %

Ajout du logo de la société

Pour finaliser votre rapport, vous voulez ajouter le logo de la société eMode. Le
logo est un fichier image qui, pour étre ajouté, nécessite l'insertion et le
redimensionnement d’une cellule destinée a cette image.

Pour ce faire :

1. Insérez une nouvelle cellule dans I'angle supérieur droit du rapport et
appuyez sur Entrée.
Si nécessaire, déplacez le titre sur la droite afin d’avoir un espace plus
important.

2. Cliquez sur la cellule avec le bouton droit de la souris et sélectionnez la
commande Format de cellule du menu contextuel.
La boite de dialogue Format de cellule s’affiche a 1’écran.
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4 Progression du revenu des ventes d’un trimestre d I'autre

3. Cliquez sur l'onglet Affichage.

Format de cellule

Nombrel Alignementl Falice I Bordurel Trame de fond ~ Affichage |

|:| Wous pouvez donner un nom & la cellule choisie. || est possible de modifier za taille et
zon emplacement ainsi que définir une condition déterminant zon affichage ou son

Hom

el Echartillon
FPosition horizontale par rapport &: Gauche
ISection supérieurs j |1 ﬂ 1416 de pouce

?‘_
Position verticale par rapport & Haut E
ISection supérieurs j |1 ﬂ 1416 de pouce
~ Taille
Largeur I‘IS ﬂ 1416 de pouce Hauteur |3 ﬂ 1416 de pouce

I Masquer la cellul

I Editer la formule...l

QK I Annuler | Appliguer | Aide |

4. Dans la section Taille, indiquez 14 dans la zone Largeur et 13 dans la zone
Hauteur, puis cliquez sur OK.

La taille de la cellule est a présent parfaitement appropriée au logo eMode.
Pour insérer le logo, procédez comme suit :
1. Sélectionnez la cellule.

2. Sélectionnez la commande Image du menu Insertion.
La boite de dialogue Ouvrir s’affiche a I'écran.

Lok in: IaUserDocs j gl

1 etode

E Bahamas.bmp
JfeMode. brnp
E French.brp
E Hawail. brp
E Irlogo.bmp

File name: IeMode.bmp Open I
Files of twpe: IWindows Bitmap [*.brp) j Cancel |
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Rapport finalisé

3. Ouvrez le dossier UserDocs du dossier BusinessObjects 5.0.

4. Sélectionnez eMode.bmp et cliquez sur Ouvrir.
Le logo eMode s’affiche dans votre rapport.

Pour supprimer la bordure entourant le logo, procédez comme suit :

1. Sélectionnez la cellule contenant le logo.

2. Cliquez sur le bouton Pas de bordure de la barre d'outils Bordures.

Rapport finalisé

Votre rapport finalisé se présente de la fagon suivante :

Revenu desventes
Quantité vendue
Marge

Marge par unité
Marge en% durevenu

Ecart trimestriel

™ 12 T2-T1 T3 T4 T4T3
19.274.526,80 F| 11.823.953,60 F| -7 450,545 20F| 20.000.674,10 F| 10.545 480,50 F| -8.545 193 60F
120715 71 614 _49.101 140 576 66.044 74532
6.676.26560 F| 4.944.837 30 F| 1881 498 30F| 69280400 F] 3612836,00 F| S816.048,00F
56,96 F 53,05F 1209F 43,29F 54,70F 541F
35.63% 41,82% B,14% 34 ,49% 34,26% 0,23 %
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Publication du rapport

La derniére étape consiste a mettre les chiffres trimestriels a la disposition de tous
les services marketing et commerciaux de la société eMode. Pour ce faire, vous
allez publier le rapport vers le référentiel BUSINESSOBJECTS et spécifier les groupes
d’utilisateurs pour lesquels vous souhaitez publier ce rapport. Le référentiel
BUSINESSOBJECTS est un emplacement de stockage centralisé qui vous permet
d’échanger des documents avec d’autres utilisateurs de BUSINESSOBJECTS au sein
de la société eMode.

Pour ce faire :

1. Affichez la barre d’outils Echange de documents.

@ 2. Cliquez sur le bouton Publier vers les documents d'entreprise de la barre

Publier vers les
documents d'entreprise

Si vous appartenez &
un seul groupe
d'utilisateurs, licone
de ce groupe

apparait ici. Comme 5
VOUS Ne pouvez pas : _—“

sélectionner d'autres
groupes, le bouton A
est grisé.

Le nom du document
actif s'affiche ici.

d'outils Echange de documents.

La boite de dialogue Envoyer s’affiche a I’écran.

* Les noms des groupes auxquels vous appartenez, le domaine document
par défaut ainsi que le nom du document actif sont indiqués :

Envoyer
F Envaoyez ici des documents au référentiel.
=t
Domaine: IDocument = Doma’me document
B par défaut.
— Envayer &

Société

Document(s) & envaoyer

Ajouter... |
Parcaourr.. |
Supprimer |

Options HTHL. .. |
Frogrammer |

Catégarie:
’7 Catégories de documents: [Conserver les categonies existantes LCatégaries... | ‘
ok | annuer | g |

Remarque : Les éléments figurant dans les boites de dialogue de cette partie du
didacticiel dépendent de la fagon dont BUSINESSOBJECTS a été installé dans votre
entreprise. Les groupes, les catégories et les domaines document illustrés dans ce
didacticiel ne sont pas ceux qui s’afficheront dans les boites de dialogue de votre
produit BusinessObjects.
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Publication du rapport

3. Cliquez sur OK.
BUSINESSOBJECTS affiche un message indiquant que les documents ont bien été
publiés vers le référentiel :

Résultats E

@ Export réussi.

Wetaiess |

Pour plus d’informations sur ’envoi et la récupération de documents,
reportez-vous au Manuel de I'utilisateur INFOVIEW.
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Lecon 5 Comportement deslignes
de produits

Dans cette lecon

0 Question
Quelles ont été les performances des lignes de produits durant les
quatre derniers trimestres ?

O Objectif
Apprendre a organiser et afficher des rapports contenant de
nombreuses données a 1’aide de ruptures permettant d’afficher les
totaux et les sous-totaux ; connaitre les contextes de calcul ; utiliser
un modele pour formater rapidement les rapports en fonction des
standards de l'entreprise.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Analyse par produit
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5 Comportement des lignes de produits

Objectif

Vous souhaitez étudier plus en détail les performances de vos lignes de produits.
Le rapport que vous devez créer contient de nombreuses données que vous allez
apprendre a organiser et a présenter afin que les lecteurs puissent accéder
directement aux informations qui les intéressent.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté
ci-apres :

s .©E Ventes par ville
© (S

C/e Rk [# pour Fannée 2001

Aix revenu desventes 5.025.200,10 F
Marge 1.815.03530 F

Barcelona revenu desventes 841118150 F
Marge 3.055.24790 F

Berlin revenu desventes 3.639.37820 F
Marge 1.344.22060 F

Bruxelles revenu desventes 5.006.257,10 F
Marge 1.841.08130 F

London revenu desventes 352572470 F
Marge 1.287.48530 F

Avant de commencer

Insérez un nouveau rapport vierge apres Ecart trimestriel et intitulez-le Analyse
par produit.
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Création d’un nouveau rapport

Création d’un nouveau rapport

Vous allez créer un nouveau rapport en utilisant les données déja disponibles
dans le document, puis vous lui appliquerez une mise en forme rapide en
utilisant un modeéle.

Ajout d’un tableau

Commencez par ajouter toutes les données nécessaires a ce rapport via 1’onglet
Données du Gestionnaire de rapports.

1.

Dans cet onglet, sélectionnez Ville, Lignes, Trimestre, Quantité vendue,
Marge et Revenu des ventes dans la liste des variables.

Faites glisser ’ensemble des variables sélectionnées dans le rapport et
déposez-les pour créer un tableau.

Organisez les colonnes du tableau dans 1'ordre suivant : Ville, Trimestre,
Lignes, Quantité vendue, Marge et Revenu des ventes.

Accessoires T1 Ay 5720540 F 853 150.034 00 F
Arncessoires T1 Barcelona 114266800 F 1742 303.53480 F
Arncessoires T1 Betlin 4014930 F E17 107,961 70 F
Arncessoires T1 Bruxellas 4204790 F 7B3 123.956 50 F
Arncessoires T1 Landaon 3162560 F 471 Br5X3 70 F
Mmmmammivan T I wmim EENEQ 10 E ans 1IEE QE2 EN FE
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5 Comportement des lignes de produits

Application d’un modeéle

Les données dont vous avez besoin sont actuellement affichées dans un tableau
simple. Vous allez a présent les organiser et les formater en appliquant 1'un des
modeles de la société eMode.

Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 1’onglet du rapport Analyse par
produit et sélectionnez la commande Appliquer un modele du menu
contextuel.

La boite de dialogue Appliquer un modele s’affiche a 1’écran. Elle propose la
liste de tous les modeles disponibles dans votre dossier Template.

2. Sélectionnez eModeMD dans la liste des modeles.
Un aper¢u du modele sélectionné s’affiche.

Sélectionner un modeéle

Modéles disponibles: Apercu du modéle sélectionné:
Defaut
etode a

Graphe Secteur

Graphe Secteur Maitre Dét:
Tableau

Tableau Croisé

Tableau Croizé Maitre Déta
Tableau Maitre Détail
Tableau Maitre-Maitre Détz

(At

Di—
Parcourir... | Optiong... |

()8 Annuler |

3. Cliquez sur OK.
Le modele est appliqué a votre rapport.
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Application d’'un modéle

Votre rapport est a présent organisé en sections, sous la forme d"un rapport
maitre/détail comprenant une section pour chaque ville. Le tableau et les cellules
sont formatés a l’aide des polices et des trames de fond de I'entreprise.

Ventes par ville

a) E
oc/ a Lc pour I'année 2001
Aix

Trimestre Lignes Revenu des ventes Marge Quantité vendue
T1 Accessoires 150.034,00 F 57.20540 F 853
T1 Blousons 329100 F -1B950 F 55
T1 Cuir 179000 F 4597 50 F 1
T1 Chemisiers 11484120 F 4084400 F 675
T1 Jupes Ville 323380 F 1.42900 F 13
T1 Wanteaux 744260 F 80930 F 55
™ Pantalnns PR F47 R0F R158 2N F 18R

Ce rapport présente également le logo de la société eMode ainsi que deux
emplacements formatés destinés au titre et aux commentaires. Saisissez les
informations appropriées dans ces deux emplacements.

1. Cliquez deux fois sur <Titre> et saisissez Ventes par ville.

2. Cliquez deux fois sur <ajouter commentaire> et saisissez pour I'année 2001.

a-.@E Ventes par ville
0, =0

[ pour I'année 2001

Remarque : Pour plus d’informations sur la définition d’un modele d’entreprise,
reportez-vous au Manuel de I'utilisateur BUSINESSOBJECTS.
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5 Comportement des lighes de produits

Insertion d’une rupture sur les données du rapport

Insérer une rupture

Au cours des précédentes lecons, vous avez vu que pour éviter les répétitions
dans un tableau, vous pouvez définir des sections. Une autre méthode
d’organisation consiste a insérer une rupture dans les données d’un tableau
simple ou croisé.

Une rupture vous permet non seulement d’afficher ensemble toutes les données
relatives a chaque valeur d'une dimension, mais également d’afficher des
sous-totaux pour chaque section de rupture.

Pour ce faire :
1. Cliquez sur la colonne Trimestre.

2. Cliquez sur le bouton Insérer une rupture de la barre d’outils Rapport.
Le tableau est alors divisé en quatre sections (une par trimestre).

3. Cliquez sur la colonne Trimestre.
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T1 Accessoires 180.034,00 F 57.20540 F 853
Blousons 329100 F -169.50 F 55
Cuir 1.780,00 F 497 50 F 11
Chemisiers 11484120 F 4084400 F 675
Jupes Ville 323360 F 1.42900 F 13
Manteaux 744260 F 805,30 F 59
Pantalons 25347 B0 F 6.158,20 F 156
Pantalons Ville 447700 F 524,10 F 43
Pulls 18528070 F 2431250 F 1.284
Robes 160.186,70 F 58.91220 F 1.185
Sweats & T-shir 87981680 F| 33471230 F 5.275
“estes & Blazel 27.390,10 F 9.400,70 F 181
T
e
T2 Accessoires 2858.22100 F| 12421300 F 1.770
Chemisiers 78.536 60 F 24.093 60 F 435
Jupes Ville 1116820 F 457980 F a1
Pantalons 1437590 F 6.261,00 F Jog5]
Full= DRAGIAR N F TMAES7RE NN F 1R1A



Insertion d’une rupture sur les données du rapport

4. Cliquez sur le bouton Centrer la valeur sur la rupture de la barre d’outils

Formatage.
Centrer la valeur Les cellules des trimestres sont fusionnées en une seule et chaque valeur de
sur la rupture trimestre n’est affichée qu'une seule fois.

Accessoires 180.034 00 F 5720540 F 853
Blousons 329100 F|  -1B9A0F £5
Cuir 178000 F 49750 F 11
Chemisiers 11484120 F| 4084400 F B75
Jupes Ville 323360 F| 142800 F 13

. Manteaux 744260 F B09.30 F 59
Pantalons 2634760 F| 615820 F 156
Pantalons Ville 447700 F 524,10 F IE
Pulls 16526070 F| 2431250 F 1294
Robes 16018670 F| 5891220 F 1,195
Sweats & T-shit B79.81680 F| 33471230 F 5.275
Westes & Blazel 2739010 F| 940070 F 181

T
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5 Comportement des lignes de produits

Calculs

Comme expliqué auparavant, 'insertion d"une rupture sur les données d'un
tableau permet 'affichage des sous-totaux et du total général. Vous allez donc
ajouter des totaux a trois colonnes de données. Cette opération s’effectue
séparément pour chaque colonne.

Pour ce faire :
1. Cliquez sur la colonne Marge.
. Cliquez sur le bouton Somme de la barre d’outils Rapport.

Somme . Cliquez sur la colonne Revenu des ventes.

2
3
4. Cliquez sur le bouton Somme de la barre d’outils Rapport.
5. Cliquez sur la colonne Quantité vendue.

6

. Cliquez sur le bouton Somme de la barre d’outils Rapport.
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Calculs

Notez que pour chaque section de rupture du tableau, un sous-total est affiché
sur une nouvelle ligne et un total général est indiqué au bas du tableau. Vous
disposez ainsi d"un total pour chaque trimestre et d"un total annuel pour chaque
ville figurant dans le rapport.

focessoires 30737420 F| 10462570 F 2.3

Blouzons 23790 F =70 F 2

Cuir 1.252,70 F 383,00 F 7

Chemisiers 84.305,50 F 2374900 F 521

Jupes dlle 2465540 F 500650 F 163

. harteaux 280060 F 022,80 F 27
Partalons 1572060 F 415840 F a1

Partalons dlle 301680 F ap5 .50 F 20

Pullz 354,508 50 F 8176410 F 2.000

Ruobes 33105070 F 12178680 F 233

Sweats & T-shirl 30235600 F 15729630 F 2376

'estes 2 Blazer, 11.211.00 F 4.062,10 F T4

T2 Sornrme: 153070700 F( S16E7400 F A1.041
focessoires 20338260 F 335100 F 1.206

Blouzons 304,40 F -110.40 F 3

Cuir 0740 F 161,70 F 4

Chemisiers T2ETE.00 F 2424040 F 407

Jupes dlle 465,30 F -62,10 F 5

T4 harteaux 303880 F 453,70 F 25
Partalons 023020 F 321200 F 50

Partalons dlle o000 F 2200 F a

Pullz 21805710 F 5774220 F 1.702

Ruobes 63.752,20 F 23.020,30 F 435

Sweats & T-shirl IE2FET00 F 14280230 F 1.960

'estes 2 Blazer, 1274070 F 470160 F as

T4 Sornrme: 935.529,20 F| 323043600 F 5.930
Sornrme: 502520010 F 1.815.03530 F 22.7EE
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5 Comportement des lignes de produits

Ajout d’en-tétes de section

A présent, vous allez ajouter quelques breves informations en haut de chaque
section afin que les lecteurs du rapport aient une vue d’ensemble pour chaque
ville et puissent consulter les données détaillées s'ils le souhaitent. Pour cela,
vous allez ajouter le total du revenu des ventes de chaque ville en regard du nom
de la ville. Cette opération s’effectue par un simple glisser-déposer. Mais avant
tout, ajoutez une légende pour le total du revenu des ventes.

Ajout d’'une Iégende

5,

Curseur de copie

Pour ajouter une légende, vous devez insérer une cellule destinée a contenir le
texte. La méthode la plus simple consiste a copier une cellule existant déja dans
le rapport. L’avantage de cette méthode est que la cellule de la 1égende est
correctement formatée, ce qui vous évite de perdre du temps a effectuer le
formatage.

Pour ce faire :
1. Sélectionnez la cellule pour I'année 2001.

2. Cliquez a nouveau sur cette cellule et, tout en maintenant le bouton gauche de
la souris enfoncé, faites glisser le curseur et positionnez-le juste a coté de la
cellule maitre Aix, puis appuyez sur la touche Ctrl.

3. Lorsque le curseur se transforme en curseur de copie et que la barre d’état
affiche le message Déposez pour copier le contenu, relachez le bouton de la
souris.

La cellule et son contenu sont copiés au nouvel emplacement.

Vente par ville
IS
e . [ pourraméezon |

Aix | N |
el

4. Cliquez deux fois dans la cellule et saisissez revenu des ventes.
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Ajout d’en-tétes de section

Ajout du total de chaque section

Vous allez a présent ajouter le total du revenu des ventes a c6té de la légende.
1. Cliquez sur la colonne Revenu des ventes.

2. Cliquez a nouveau sur cette colonne et, tout en maintenant le bouton gauche
de la souris enfoncé, faites glisser le curseur en dehors du tableau et
positionnez-le juste a coté de la cellule revenu des ventes, puis appuyez sur la

touche Ctrl.

Aix revenu desventes
Accessoires 5720540 F 853
Blousons -1E8 50 F a5
Cuir 497 50 F 1
Chemisiers 11 4084400 F B7a
Jupes Ville 1.429,00 F 13

T Manteausx 80930 F a9
Pantalons B.18320 F 186
Pantalons Yille 4. 0 52410 F 43
Pulls 2431250 F 1.294
Robes A0 1 5891220 F 1.195
Sweats & T-shit 3371230 F 5.275
Yestes & Blazel 940070 F 181

T1 Somme:]  1.533.101,30 F| 534.63570 F 9.810

+
%3 3. Lorsque le curseur se transforme en curseur de copie et que la barre d’état
affiche le message Déposez pour copier le contenu, relachez le bouton de la

Curseur de copie R
souris.

Le total du revenu des ventes pour la ville s’affiche dans une nouvelle cellule.

Aix revenu desventes 502520010 F

Les cellules contenant le commentaire et le total du revenu des ventes ont été
copiées dans toutes les autres sections du rapport. Notez que BUSINESSOBJECTS
calcule automatiquement le total de chaque section.
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5 Comportement des lignes de produits

Contextes de calcul

L’une des fonctionnalités tres intéressantes de BUSINESSOBJECTS est de permettre
la réutilisation du méme calcul dans différentes parties du rapport.
BUSINESSOBJECTS effectue a nouveau le calcul en fonction du contexte dans lequel
se trouve le calcul : un total général en haut du rapport ou un total de section pour
chaque section. Vous pouvez également définir le contexte de calcul a I'aide
d’une syntaxe particuliere indiquant a BUSINESSOBJECTS les dimensions que vous
voulez exclure ou inclure dans le calcul. Pour plus d’informations sur les
contextes de calcul, reportez-vous au Manuel de I"utilisateur BUSINESSOBJECTS.

Formatage du total de chaque section

Coller le format
uniquement

La nouvelle cellule n"a pas le méme formatage que les autres cellules du rapport,
mais ceci peut étre corrigé rapidement.

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur la cellule maitre Ville et
sélectionnez la commande Copier du menu contextuel.

2. Sélectionnez la cellule du total du revenu des ventes.

3. Cliquez sur le bouton Coller le format uniquement de la barre d'outils
Standard.
Le formatage est copié dans la cellule du total du revenu des ventes.

Aix revenu desventes 5.025.200,10 F

A présent, ajoutez un total pour la marge en procédant de la méme maniere que
pour le total du revenu des ventes.

Il se peut que vous ayez a déplacer légerement le tableau vers le bas afin
d’augmenter 'espace disponible pour les deux cellules de total que vous venez
de créer.

Aix revenu desventes 5.025.200,10 F
Marge 1.815.03530 F
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Ajout d’en-tétes de section

Alignhement des en-tétes de section

Pour que la présentation du rapport soit agréable a regarder, vous pouvez aligner
les éléments qu’il contient. Vous allez d’abord aligner les c6tés droits des cellules
contenant les totaux des sections.

Pour ce faire :

1.

Cliquez avec le bouton droit de la souris sur une barre d’outils ouverte et
sélectionnez la commande Alignement du menu contextuel.
La barre d’outils Alignement s’affiche.

I L =

Aligner a droite

Redimensionnez les cellules contenant les totaux de chaque section en
fonction du contenu des cellules.

Sélectionnez la cellule contenant le total du revenu des ventes de la section.
Toutes les cellules que vous sélectionnez a partir de maintenant seront
alignées sur celle-ci.

Tout en maintenant la touche Ctrl enfoncée, sélectionnez la cellule contenant
le total de marge de la section.

Cliquez sur le bouton Aligner a droite de la barre d’outils Alignement.
Les cellules sont alignées sur les c6tés droits.
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5 Comportement des lignes de produits

Affichage en mode plan

Ce rapport contient de nombreuses informations. L’affichage en mode plan est
parfaitement adapté a ce type de rapport comportant plusieurs sections. Ce mode
d’affichage réduit les sections du rapport pour ne montrer que les informations
de niveau supérieur que vous avez incluses en haut de chaque section. Les
personnes consultant vos rapports peuvent ensuite développer les sections qui
les intéressent pour obtenir davantage de détails.

Pour activer I’affichage en mode Plan, procédez comme suit :
1. Sélectionnez la commande Plan du menu Affichage.

Sur le coté de la fenétre du rapport, une barre avec des fleches s’affiche.
Cliquez sur le bouton 1 situé en bas de la barre.

Ii’ BusinessObijects - Documentl.rep - [CLIENT] M=l E3
@ Fichier Edition Affichage [nsertion Format Outils Données  Analyse Fenétie 2 ===l
NeEagk|r=exe|- (R ERE® | =EQko: =k
[ Bl EEllara = A S
B e

= =]
& Données | Conespo.. | i . ﬂ
= o varabis & Ventes par ville
@ Lignes % \ (o)
& Régi G [ our g
gions (™ p
@ Trimestre =
@ Vile = .
@ Marge Aix revenu desventes 502520010 F
@ Marge en % du revenu
@ Marge moyenne Marge 1.315.035,30 F
@ [uantité vendue
@ Revenu des ventes
[+ Formules
Accessoires 150.034,00 F 5720540 F
Elousons 329100 F -B3 A0 F
Cuir 1.79000 F 497 50 F
Chemisiers 11484120 F 4084400 F
Jupes Ville 323380 F 142900 F
T Mlanteausx 744260 F 803,30 F
Pantalans 2534760 F B.155,20 F
Pantalons ville 447700 F 52410 F -
al {1 — i = _|_I
YT KA 3
& @ e El Ll_’l Revenu pour ['année 2001 I Revenu par région I Analyse de la marge I
[ | Demigre exécution: 2/6/00 16:44 [NUM 2

Cliquez ici pour réduire ou développer toutes les sections.

2. Lessections sont réduites afin de n’afficher que le titre de la section, le nom de
la ville et les totaux de la section.
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Rapport finalisé

Rapport finalisé

Votre rapport finalisé se présente de la fagon suivante :

! jd BusinessObjects - Documentl.rep - [CLIENT] |- (O] %] |
E Fichier Edition Affichage Insertion Format Outilz Données  Analyze Fepstie 7 == x|
ESQ iR xXEs | BARES | ik oz BlL
|Aria| BliEE == = === s TRAs
Bl =
—_— x| 3l
& Dornées | [ Ennespond...l i N %
: Fevenu pour l'année 2001 B Ventes par \”“e
Revenu par région go (<)
@ Analyse de la marge (™ [ pour P’g
Ecait trimestriz! ="
= |:éj Analyse par produit E )
* Ay Aix revenu desventes 502520010 F
# Barcelona
% Berlin Marge 1.815.03630 F
- & Bruzelles
- & London g
-~ Lyon Barcelona revenu desventes 8.411.18150 F
- & Madrid
L Marge 3.055.247 90 F
- @ Parig B
~ e Roma Berlin revenu desventes 363937820 F
- @ Toulouse
Marge 1.344.22060 F
F
Bruxelles revenu desventes 5.006.257 10 F
Marge 1.841,081.30 F | E
. L3 T I _'l_I
o u% . Uﬁ Ll_'l Fievenu pour lannée 2001 I Fievenu par région I Analyze de la marge I
[ | Dernigre exécution: 2/6/00 16:44 HUM 2

Pour afficher un rapport en mode Plan, procédez comme suit :

1. Cliquez sur I'onglet Correspondance du Gestionnaire de rapports.
Cet onglet vous indique la liste des villes contenues dans le rapport.

2. Cliquez sur Milano dans la liste de 1’onglet Correspondance du Gestionnaire
de rapports.
Les informations principales relatives a Milano sont affichées dans la fenétre
du rapport.

3. Cliquez sur la fleche située en regard de Milano sur la barre Plan.
La section Milano s’affiche a I’écran et vous pouvez consulter les informations
détaillées relatives aux lignes de produits vendues dans cette ville pendant les
quatre trimestres de I'année.

Prise en main de BusinessObjects 115



5 Comportement des lignes de produits
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Lecon 6 Comparaison chiffres de
ventes previsionnels/
chiffres reels

Dans cette lecon

0 Question
En quoi different les chiffres de ventes prévisionnels et les chiffres
de ventes réels ?

O Objectif
Transférer les données d'un fichier de données personnelles dans
BUSINESSOBJECTS et les combiner avec celles d"une requéte sur un
univers BUSINESSOBJECTS ; créer et formater un graphe pour
comparer les données.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
eMode.rep, Réel - Prévu

Prise en main de BusinessObjects 117



6 Comparaison chiffres de ventes prévisionnels/chiffres réels

Objectif

Vous souhaitez comparer les chiffres des ventes réalisées cette année avec les
prévisions établies en début d’année. Votre document BUSINESSOBJECTS comporte
déja les chiffres du revenu des ventes, issus de la base de données de I'entreprise.
Vos chiffres prévisionnels se trouvent dans une feuille de calcul sur votre
ordinateur. Vous pouvez ajouter ces données au document BUSINESSOBJECTS,
puis lier les données de la base de données et de la feuille de calcul afin de créer
un rapport comparatif.

Cette lecon vous indique les étapes a suivre pour créer le rapport présenté

ci-apres :
] = Réel - Prévu
[+ G _—_—
Ga @
[l = veru desventes
. Prévigion du revenudes ventes
25.000.000,00F | Quantite vendue 60000
H140.000
20.000.000.00F -
120,000
15,000,000 00 F - 100.000
Ha0.000
10.000.000,00F -
40,000
5.000.000,00F
20,000
0,00 F H
— ] [zl =
— — — =
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Obtention de données & partir d’un fichier de données personnelles

Obtention de données a partir d’un fichier de
données personnelles

Vous souhaitez intégrer les données d"une feuille de calcul personnelle dans
votre rapport BUSINESSOBJECTS afin de comparer les chiffres prévisionnels avec
les résultats de vente réels.

Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur 'une des variables de la liste
contenue dans I'onglet Données du Gestionnaire de rapports et sélectionnez
la commande Créer un fournisseur de données du menu contextuel.
L’assistant de création de données s’affiche a 1’écran.

Assistant de création de données

Insérer de nouvelles données

Cet assistant vous aide 4 rapatrier et insérer de nowrvelles données.
Wous devez spécifier celles awxguelles vous voulez accéder.

# Pour rapairier les nowvelles données, vous pouvez:

= Créer une nouvelle requéte fondée sur lunivers courant

& Accéder aux nouvelles données par un autre moyen

Annuler |

Lommencer >

2. Sélectionnez Accéder aux nouvelles données par un autre moyen et cliquez sur
Commencer.
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6 Comparaison chiffres de ventes prévisionnels/chiffres réels

3. Dans l’écran suivant, choisissez Autres, sélectionnez Fichiers de données
personnelles dans la boite a liste et cliquez sur Fin.

Assistant de création de données

Mode d'accés aux données

Avec BusinessOhbjects, vous powvez gérer les dormées
de votre entreprise ou des donrées personnelles. Il existe
différents modes d'accés & ces données.

# Sélectionnez le mode d'accés aux données:
© Urnivers
Ttiliser un univers BusinessOhjects pour choisir
les données & afficher dans un rapport.

@& Autres

Fichiers de données personnelles j

Ttiliser un fichier Exvel, dBase on ASCTI pour
rapatrier et afficher les données dans un rapport.

< Précédent | Annuler |

La boite de dialogue Accéder aux données personnelles s’affiche a 1’écran. Elle
vous permet de définir le mode d’insertion des données dans le document
BUSINESSOBJECTS.
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Obtention de données & partir d’un fichier de données personnelles

Votre feuille de calcul est un fichier Microsoft Excel.

1. Sélectionnez Fichiers Microsoft (.xIs) dans la liste Format.

Accéder aux données personnelles E
% Wous pouvez spécifier ici le fichier qui contient les données de votre chais.
— Fichier
Mam: IBusinessDbiects B0\ zerDocsheMode sz Parcourir... |
Farmat: IFichiers Microzoft Excel 97 [*.xlz] j

— Feuille/claszeur
Norn de lafevill: [ Efashion =l

Champ sélectionné & Tous les champs

" Défirition de la plage: I
" Mom de la plage: IEfashion j

™ La premigre ligne contient les noms des colonnes

[~ Créer des hiérarchies et lancer le mode Exploration

Eisualiser...l Exécuter | Annuler | Aide |

2. Cliquez sur le bouton Parcourir pour localiser le fichier eMode.xls dans le
dossier UserDocs du dossier BusinessObjects 5.0.

3. Cochez la case La premiere ligne contient les noms des colonnes.
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4. Cliquez sur le bouton Visualiser.
Le Gestionnaire de données s’affiche a I’écran.

Gestionnaire de données E
Fournizsseurs de données Resultats | Définition I
El- [ [DF 2 dares Charchivas
@ Trimeste
- @ Mois Trimestre | Mois Prévizion du rev...
----- @ Prévizion du revenu T 1 1250000
T1 2 850000
T1 3 1500000
T2 4 950000
T2 5 950000
T2 g 1200000
T3 7 900000
T3 g 780000
T3 | 780000
T4 10 1300000
T4 1 1000000
T4 12 1800000
| B | L 2
Editer... | el | IIpfiGE.. | R afraichir | Burger, | Exporter... |

ok | A | A |

5. Cliquez sur I'onglet Définition.

6. Dans la section Général, saisissez Prévu comme nom de fournisseur de
données.
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7. Cliquez sur OK.
Les nouvelles données sont affichées dans la fenétre du Gestionnaire de

rapports.
Donnéesissues de votre & Dornées | B9 Conespondance |
requéfe &3] (a8 Requéte 1 avec eMods
Données issues[ ] -4 Prévu '
de votre feuille ‘8@ Trimestre{Frévu]
de calcul @ Mois

- @ Prévision du revenu des ventes

: En commun

Bouton d’option
Par fournisseur

de données T cH
A présent, votre document BUSINESSOBJECTS comporte des données issues de
deux fournisseurs de données distincts. Pour connaitre 1’origine des données,
cliquez sur le bouton Par fournisseur de données dans 1’onglet Données du

Gestionnaire de rapports.
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Licison de données provenant de différentes
sources

L’étape suivante consiste a lier les données issues des deux fournisseurs de
données afin, par exemple, de pouvoir toutes les afficher dans le méme tableau
ou dans le méme graphe.

Pour ce faire :

1. Sélectionnez la commande Visualiser les données du menu Données.
Le Gestionnaire de données s’affiche a I’écran.

2. Cliquez sur l'onglet Définition.

Vous avez déja attribué un nom explicite au fournisseur de données “feuille de
calcul”. Vous allez faire de méme avec le fournisseur de données “univers”. Pour
ce faire :

1. Cliquez sur Requéte 1 avec eMode.
2. Cliquez sur l'onglet Définition.

3. Dans la section Général, saisissez Réel comme nom de fournisseur de données.
Vous devez a présent lier ces deux fournisseurs de données. Pour ce faire :
1. Cliquez sur le signe plus (+) pour ouvrir les listes des fournisseurs de données.

La liste des variables provenant de chaque source de données, univers
BUSINESSOBJECTS et feuille de calcul Excel, s’affiche.

Gestionnaire de données | x|
Fournisseurs de données Résultats Défintion |
E a Reéel — Description des donnée:
& Yile Mo Type
@ Revenu des ventes B
. Trimestre Caractére e
@ Quantité vendue I J
@ Lignes =—
@ Marge i Dualfieation——————————— Waleurs:
@ [Trimestrd Pour I'analyse multidimensionnelle. cet
- &lément est qualifié en tant que: %12
T3
& &) Dirension T4
@ ) ndicateur
& ) [nfamation
Editer... Supprimer

kK Annuler Aide
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2. Sélectionnez Trimestre dans la liste Réel puis cliquez sur le bouton Lier a.
La boite de dialogue Définition d’un lien entre des dimensions s’affiche a
I'écran :

Définition d'un lien entre des dimensions

Sélectionnez une dimenzion de liaizon.
=) Prévu

----- @ T

oK | Aok | dide |

3. Sélectionnez Trimestre dans la liste et cliquez sur OK.

4. Cliquez a nouveau sur OK pour fermer le Gestionnaire de données.

Vous étes maintenant prét a créer votre rapport avec les données réelles et les
données prévisionnelles.
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Affichage des données dans un graphe

Vous souhaitez afficher vos données dans un graphe. Pour ce faire, vous devez
d’abord insérer un nouveau rapport vierge.

1. Insérez un nouveau rapport aprés Analyse par produit et intitulez-le Réel -
Prévu.

2. Dans l’onglet Données du Gestionnaire de rapports, sélectionnez Trimestre
(Réel), Revenu des ventes, Prévision du revenu des ventes et Quantité vendue
et faites-les glisser dans la fenétre du rapport afin de créer un tableau.

Notez que Trimestre figure deux fois dans la liste des variables du
Gestionnaire de rapports, une fois dans Réel et une fois dans Prévu. Vous
pouvez choisir indifféremment 1'une des deux variables.

Trimestre{Réel) Quantité vendue Revenu des ven Prévision du rev

T1 120715| 1927452880 F 3.600.000,00
T2 71.614| 11.823.98360 F 3.100.000,00
T3 140.576| 20.090.674,10 F 2.400.000,00
T4 66.044| 10.545.48050 F 4.100.000,00

3. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le tableau et sélectionnez la
commande Transformer en graphe du menu contextuel.
La boite de dialogue Format automatique du graphe s’affiche a ’écran.

Format automatique du graphe E

Sélectionnez ici un type et un style de graphe. Choizissez d'abord un type de graphe dang la
'U liste située & gauche, puis un style corespondant & droite.

Tvpes de graphe: Styles corespondant au type de graphe sélectionne:

i i

lel Histogramme]
24 Courbge }EI-I:L-[' D—-D m }E-I]-E.
@ Sectewrs

[#* Muage de points
Aire 3D

Histogramme 30 4 a
B Courbe 30 5
® Sectews 3D 2

Hiztogramme. Les colonnes de chaque catégorie sont groupées et
distinctement séparées.

¥ | Farameties pandetaut

Annuler Appliguer Aide
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4. Sélectionnez Histogramme dans la liste Types de graphe, puis choisissez la
premiere option dans la section Styles correspondant au type de graphe
sélectionné.

5. Cliquez sur OK.
Les données s’affichent dans un histogramme.

25.000.000,00—
20.000.000.00—
axe Y 145.000.000,00—
10.000.000,00—

5.000.000,00

0,00
o
o

™
3
T4

axe X

Un histogramme comporte deux axes. Les indicateurs, tels que Revenu des
ventes, sont affichés sur I'axe Y et les dimensions, telles que Trimestre, sont
affichées sur I’axe X.
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Organisation des données du graphe

Chacun des trois indicateurs (Prévision du revenu des ventes, Quantité vendue
et Revenu des ventes) du graphe est associé a une colonne de couleur différente.
Le revenu et la quantité ne sont pas calculés de la méme maniere. Le revenu des
ventes est calculé en francs tandis que la quantité vendue est exprimée en articles.
L’axe Y du graphe représente les francs, vous ne pouvez donc pas visualiser la
quantité vendue sur le graphe.

Vous pouvez améliorer ce graphe de deux manieres :
* en utilisant des types de graphe différents pour la quantité vendue et pour le
revenu des ventes,

e en affichant les données sur deux axes Y, I'un avec les valeurs en francs et
I’autre avec le nombre d’unités.

Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le graphe et sélectionnez la
commande Format de graphe du menu contextuel.
La boite de dialogue Format de graphe s’affiche & 1’écran.

Format de graphe E

Géndral Series |F|0tati0n| Bordurel Trame de fondl Affichagel

Wous créez et modifiez ici les groupes de données. Les groupes vous permettent d'afficher les données
zoug différentes formes dans le méme graphe.

Groupes et séries de données: — Type de groupe

B AweY principal [udl [Histogramme] ;I
: Bl [ Courbe
o L fe ' secondaire @ Secteurs [

[#* Muage de points

Aire 3D

Histogramme 30

& Courbe 30 LI

Superposition; ID ﬂ Wue 3D... |

Intervalle:

Largeur: |1 50 jl Etiquettes. . |

I | Effichienles waleurs neaatives

Ajouter Supprimer |

QK I Annuler Appliguer Aide

2. Cliquez sur I'onglet Séries.
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3. Cliquez sur le signe + pour ouvrir le Groupe 1 et faites glisser Quantité vendue

vers le dossier Axe Y secondaire.

Un nouveau groupe, Groupe 2, est créé sur 1’axe secondaire.

Format de graphe

Géndral Series |F|0tati0n| Bordurel Trame de fondl Affichagel

Organisation des données du graphe

Wous créez et modifiez ici les groupes de données. Les groupes vous permettent d'afficher les données

zoug différentes formes dans le méme graphe.

Groupes et séries de données:

— Type de groupe

B Axe' principal

M Histogrammé
P Courbe

@ Sectewrs

[#* Muage de points
Aire 3D
Histogramme 30
B Courbe 30

Superposition;
Intervalle:

Largeur:

KN i

Ajouter | Supprimer |

Ll

-
-

I | Effichienles waleurs neaatives

i 41 [
[ |

Wi 3 |
Etiquettes... |

o]

Annuler |

Appliquer | Aide

4. Sélectionnez le Groupe 2 et sélectionnez Courbe dans la liste Type de groupe.
Notez que I'icone située en regard du Groupe 2 représente un graphe de type

courbe.

Format de graphe

[ %]
Géndral Series | Fiotation I Bordure I Trame de fond I Affichage I
Wous créez et modifiez ici les groupes de données. Les groupes vous permettent d'afficher les données
zoug différentes formes dans le méme graphe.
Groupes et séries de données: — Type de groupe
EH_ Axe v principal [l Histogramme
Eh_[ Groupe 1 [
[ Revenu des vente ) Secteurs
o @ Prévision du rever [# MNuage de paints
L Awe Y secondaire Aire 30
E Histogramme 30
B Courbe 30
Wi 3 |
™ Lignes de projection -
Etiquettes... |
™ Lignes de comparaison
4 3 .
—I—I —I [T Bares hausse/baisss
Ajouter | Supprimer |
QK I Annuler | Appliquer | Aide |
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5. Cliquez sur 'icone du Groupe 1.
Notez que 'icone située en regard représente un graphe de type histogramme.
Vous pouvez spécifier ’organisation des colonnes en définissant 1’espace
voulu entre les groupes de colonnes des trimestres et en indiquant si vous
souhaitez que les colonnes de chaque groupe se superposent ou non.

6. Indiquez 50 dans la zone Superposition et 100 pour la largeur de l'intervalle.

Format de graphe E
Géndral Series | Fiotation I Bordure I Trame de fond I Affichage I
Wous créez et modifiez ici les groupes de données. Les groupes vous permettent d'afficher les données
zoug différentes formes dans le méme graphe.
Groupes et séries de données: — Type de groupe
B AweY principal [udl [Histogramme] ;I
=2 | [ Courbe
@ Fevenu des vente ) Secteurs _I
o Prévizion du rever [#* Muage de points
== J Awe Y secondaire Aire 3D
FH Groupe 2 Histogramme 30
& Courbe 30 LI
Superposition; Eﬂ Wue 3D... |
Intervalle:
e le Etiquettes... |
KN 2
Ajouter | Supprimer | I | Effichienles waleurs neaatives
QK I Annuler | Appliquer | Aide |

7. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue et afficher le résultat.
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Organisation des données du graphe

Votre graphe comporte a présent un axe Y secondaire. La quantité vendue est
représentée par une courbe et vous pouvez clairement visualiser les chiffres

relatifs a chaque trimestre.

2:3.000.000,00

o 20.000,000.00—
L'axe Y principal
affiche les valeurs
en francs du 15.000.000,00
revenu prévu et du
revenu réel
rlepresenfes dans 10.000.000,40-]
I"histogramme.

5.000.000 00—

0,00

T

T2

T3

T4

r160.000

~140.000

~120.000

~100.000

FE0.000

FE0.000

40.000

20,000

.|

L'axe Y secondaire
affiche lesvaleursde la
quantité vendue
représentée par la
courbe.
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Formatage du graphe

Vous allez a présent améliorer la présentation du graphe en ajoutant une légende
et en modifiant les couleurs des colonnes et des courbes.

Ajout d’'une Iégende au graphe

La légende d’un graphe est un élément essentiel permettant d’expliquer ce que
représentent les différentes colonnes et courbes.

Pour ajouter une légende au graphe, procédez comme suit :

e Cliquez sur le bouton Afficher/masquer la 1égende du graphe sur la barre
d’outils Rapport.

Afficher/masquer la
légende du graphe

25.000.000,00- E0.000
40,000
20.000.000.00 F
—‘ 20,000
15.000.000,00- 00.000
[ |Reverudesvertes
| [l Frévision dureverudes vertes
10.000.000,00+ Quartite vendus
0.000
S.000.000,00—
20.000
0,00
- o o
— — — =

Notez que les colonnes superposées indiquent clairement si les chiffres de vente
réels sont supérieurs ou inférieurs aux chiffres prévisionnels.

La légende du graphe serait mieux positionnée en haut du graphe. Pour la
déplacer, procédez comme suit :

1. Cliquez sur la bordure extérieure de la légende.
Une bordure grise hachurée apparait autour de la légende.
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2. Faites glisser la légende et positionnez-la au-dessus du graphe.

[ Irevenudesvertes
. Prévision du revenudes ventes
25.000.000,00 Querntte vendue 160,000
140.000
20.000.000.00+ =]
120000
15.000.000,00 r1o0.000
_ La0 000
10.000.000,00 0,000
40,000
5.000.000 00
F20.000
0,00 o
— ] o had
i [ = il
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Modification de la couleur des colonnes

Vous pouvez modifier les couleurs des bordures et de la trame de fond des
colonnes. Pour ce faire :

1. Cliquez deux fois sur la colonne Revenu des ventes.
La boite de dialogue Format de série de données s’affiche a I’écran.

Format de série de données E

Matif |

¥ Femplissage

& Automatique " Personnalizée & Automatique " Personnalizée

I I Trame de fond

I I Tranzparent [0%] ﬂ

Plein [100%)
I I 78%
50%
[mmmmmms [ 5% =l
Couleur de premier plan: I

Couleur _ Couleur d'ariére-plan: I

QK I Annuler | Appliguer | Aide |

2. Dans la section Remplissage, cliquez sur la zone Couleur de premier plan.

3. Sélectionnez une couleur dans la palette, par exemple gris, et cliquez sur OK.
4. Procédez de manieére identique pour la couleur d’arriére-plan.

5. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue et afficher le résultat.

Si vous le souhaitez, modifiez la couleur de la colonne Prévision du revenu des
ventes.
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Modification de la couleur de la courbe

A présent, modifiez la couleur de la courbe du graphe représentant les données
relatives a Quantité vendue.

1. Cliquez deux fois sur la courbe.
La boite de dialogue Format de série de données s’affiche al’écran. Dans le cas

d’une courbe, vous pouvez modifier la couleur et I'épaisseur de la ligne ainsi
que la couleur et la forme des marques.

2. Dans la section Ligne, cliquez sur la zone Couleur.

Format de série de données [ %]
[ Marques
" Personnalizée ' Automatique " Personnalizée

I I W O Cané
I I ® " Paoint

+ O Diamant

I I & " Triangle
I I * " Croig

Couleur I l}sﬁouleur I
()8 I Annuler | Sppliguer | Aide |

3. Sélectionnez une couleur dans la palette, par exemple rouge foncé, et cliquez
sur OK.

4. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue et afficher le résultat.
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Formatage des axes du graphe

Vous pouvez également formater les axes du graphe. Dans cet exemple, vous
allez ajouter une devise au revenu des ventes et attribuer a I'axe Y secondaire la
méme couleur que celle de la courbe affichant les données relatives a Quantité
vendue. Ainsi, les lecteurs de votre rapport pourront clairement identifier que les
chiffres relatifs a la Quantité vendue doivent étre interprétés en fonction de 1’axe
de droite et ceux du revenu des ventes en fonction de 'axe de gauche.

Pour formater la devise, procédez comme suit :
1. Cliquez sur les étiquettes de données de 1’axe Y principal situé a la gauche du

graphe.
Les étiquettes de données sont sélectionnées comme illustré ci-dessous :

Revenu desvertes
. Prévision du revenudes vertes

ES.DDU:JDD,D@» — Quarntité vendue 50,000
140,000

B oochon o I

B oofhoo o] 100,000
F50.000

Rooohoo o H60.000
B ooo 200 o oo

20.000

B o

T
T2
T3
T4

& 2. Cliquez sur le bouton Style monétaire de la barre d’outils Formatage.

Les chiffres du revenu des ventes sont formatés a I’aide du style monétaire par
défaut. Si votre style monétaire par défaut est le franc, le symbole de cette
devise vient s’ajouter apres chaque chiffre.

Style monétaire

Remarque : BUSINESSOBJECTS utilise la devise par défaut définie dans les
parameétres régionaux du Panneau de configuration Windows.
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Pour formater les axes, procédez comme suit :

1. Cliquez deux fois sur 1’axe Y secondaire situé a la droite du graphe.
La boite de dialogue Format d’étiquette d’axe s’affiche a I'écran.

Revenu desventes
. Prévision du revenudes ventes
— Quartité vendue
25.000.000,00F sogd]

20.000.000.00F

15.000.000,00F4

10.000.000,00F

5.000.000,00F

— x| © =+
— — = =

2. Cliquez sur l'onglet Motif.

3. Dans la section Ligne, choisissez la méme couleur que celle utilisée pour la
courbe (rouge foncé dans notre exemple).

4. Cliquez sur l'onglet Police.
5. Choisissez la méme couleur de police, a nouveau rouge dans notre exemple.

6. Cliquez sur OK pour fermer la boite de dialogue et afficher le résultat.
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Les touches de finition

Afin de finaliser le rapport, vous allez ajouter le logo de la société et, bien stir, lui
attribuer un titre correctement formaté. La solution la plus simple consiste a
copier le logo et le titre d’un autre rapport du méme document et a coller ces
éléments dans le rapport.

Pour ce faire :
1. Cliquez sur le rapport Ecart trimestriel.

2. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le logo eMode et sélectionnez la
commande Copier du menu contextuel.

3. Cliquez sur le rapport Réel-Prévu.

4. Cliquez avec le bouton droit de la souris dans l’angle supérieur gauche du
rapport et sélectionnez la commande Coller du menu contextuel.
Le logo eMode est collé dans le rapport Réel-Prévu.

Copiez a présent le titre du rapport Ecart trimestriel dans le rapport Réel-Prévu en
procédant d’une maniere identique et remplacez le titre par “Réel - Prévu”.
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Rapport finalisé

Rapport finalisé

Votre rapport finalisé se présente de la fagon suivante :

E) E Réel - Prévu
[+ Q _— ==
Ga G
[l R=venu des vertes
. Prévision du revenudes ventes
25.000,000,00F |~ Quanii vence 160,000
140,000
20.000 000,00 F
120,000
15.000.000,00 F— 100,000
Len.000
10.000,000,00 F— | 0000
L0000
5.000.000,00 F |
L0000
0,00 F o)
— [} o =+
i [ — —
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Lecon 7 Facteurs influant sur le
revenu des ventes

Dans cette lecon

0 Question
Quels sont les facteurs ayant une influence sur les performances du
revenu des ventes ?

O Objectif
Apprendre a utiliser le mode Exploration de BUSINESSOBJECTS pour

analyser les données d’entreprise.

O Durée
15 minutes

0 Rapport finalisé
Revenu.rep, Analyse des ventes
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Objectif

Les précédentes legons de ce didacticiel vous ont déja montré comment
BUSINESSOBJECTS vous permet d’obtenir une vue différente de votre activité en
modifiant la position des données contenues dans un rapport.

Dans cette lecon, vous allez découvrir comment le mode Exploration de
BUSINESSOBJECTS vous permet de ventiler les données et de les afficher a
différents niveaux de détail afin de déceler le facteur a I'origine d’un bon ou d’un
mauvais résultat.

@E Analyse des ventes
<

Cf§ i ¢ pour unepériode de trois ans

E xploration H
|S Est - |5 Accessoires = |5 2000 =

EH

14.000,00 F

§.000,00 F

4.000,00 F

Hahits - Maison
Sacs, Ceintures|

Accessoires Capilsires
Chapeaux, Echarpes, Gants
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Objectif

Qu’est-ce que le mode Exploration ?

[€ &) v i8]

Clazzes et objets

Sivous affichez tous les facteurs susceptibles d’étre utiles a ’analyse d"un tableau
ou d"un graphe, votre rapport risque d’étre difficile a lire. Le mode Exploration
vous permet d’incorporer des données nécessaires a I'analyse en arriére-plan de
votre rapport et de n’afficher que les données de niveau supérieur. Vous pouvez
ensuite passer progressivement aux niveaux inférieurs pour obtenir des
informations plus détaillées.

Généralement, vous commencez votre analyse en considérant les données de
niveau supérieur et lorsque vous remarquez une valeur anormalement basse ou
élevée, vous pouvez I'analyser en affichant les données qui lui sont associées a un
niveau plus détaillé.

Les données d’arriere-plan sont définies dans I'éditeur de requéte.

Lors de la création d’un rapport a analyser en mode Exploration, vous définissez
généralement les objets de niveau supérieur a afficher dans votre tableau ou dans
votre graphe, mais vous intégrez également des objets plus détaillés dans votre
périmetre d’analyse. BUSINESSOBJECTS rapatrie ces objets de la base de données et
les place en arriere-plan de votre rapport pour qu’ils soient & votre disposition en
cas de besoin.

La définition de ces données d’arriere-plan s’effectue par la spécification du
périmetre d’analyse.

(28 Temps

R Editeur de requéte - Univers eMode [_ (O] ]
i | 47| o | 0| o @l Vous Qeflnlssez
le périmétre
Obijets du résulkat d’analyse ici.
& Année & Lignes | @ Revenu des...l & ille Ces données

Produits
Promotiors

Indicateurs

8

———seront affichées
dans le rapport.

Conditions
Pour poser une condition, glissez un objet dans cette zone.

Optiong... |

Enregistrer Eisualiser...l Exécuter I Annuler
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Pour les objets affichés dans le rapport, vous définissez le nombre de niveaux de
détail auxquels vous souhaitez avoir accés. Ces niveaux sont définis par le
designer de l'univers sous le terme de hiérarchies.

Pour plus d’informations sur les hiérarchies et la définition des données pour le
mode Exploration, reportez-vous au Manuel de I'utilisateur BusinessObjects.
L’objectif de cette lecon est de vous apprendre a utiliser le mode Exploration dans
un rapport ayant été défini pour ce mode d’analyse.
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Ouverture d’'un document a analyser

Vous allez utiliser un document préalablement défini pour une analyse en mode
Exploration. Pour ouvrir ce document, procédez comme suit :

1. Sélectionnez la commande Ouvrir du menu Fichier.
2. Laboite de dialogue Ouvrir s’affiche a 1’écran.
3. Ouvrez le dossier UserDocs du dossier BusinessObjects.

4. Ouvrez le document Revenu.rep.

Ce document contient le rapport d’analyse des ventes. Celui-ci présente un
graphe affichant le revenu des ventes des trois lignes de produits les plus
vendues au cours des trois dernieres années. Ce rapport a été organisé en
sections, chacune correspondant a l'une des quatre régions ot1 la société eMode
est implantée.

Est

A

90.000,00 F 4
80.000.00 F
70.00000 F
6000000 F
S0.00000 F
4000000 F
30,000,00 F
20,000,00 F 20010999
0000700 F —
0.00F 2001

Accessaires
Sweats & T-shirts
Blausons]

En examinant le graphe, vous constatez que le revenu des ventes de la ligne
Sweat & T-shirts est restée stable au cours des trois dernieres années. Le revenu
de la ligne Blousons a, quant a lui, atteint un excellent niveau en 2000. En
revanche, la ligne Accessoires qui avait réalisé le meilleur revenu en 2000 a connu
une forte baisse en 2001. Que s’est-il passé cette année ? Examinez ce graphe en
mode Exploration afin de voir si vous pouvez définir précisément le probleme
rencontré par cette ligne.
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Activation du mode Exploration

Pour activer le mode Exploration, procédez comme suit :

1. Sélectionnez le graphe.

Q 2. Cliquez sur le bouton Exploration de la barre d'outils Standard.

Un nouveau rapport contenant une copie du graphe sélectionné est créé.
L’onglet du rapport affiche 'icone Exploration indiquant que le mode
Exploration a été activé. Le rapport d’origine reste intact.

Exploration

@Analyse des ventes [1) l

Remarque : Si vous n’avez sélectionné aucune partie du tableau, du graphe ou du
tableau croisé avant de cliquer sur le bouton Exploration, le curseur se transforme

G).? en loupe associée a un point d’interrogation. Dans ce cas, cliquez sur le graphe
pour activer le mode Exploration.

La barre d’outils Exploration s’affiche. Selon la configuration de vos barres
d’outils, la barre Exploration peut étre attachée aux autres barres d’outils
ouvertes ou étre flottante.

La barre d’outils Exploration affiche Est car vous avez sélectionné le graphe de la
section Région Est.

Barre d’outils

Exploration fixe

1435
2000

L Exploration [x] Cf o o | =t -
Barre d’outils For
Exploration flottante & Es L |@ Est =
90.000,00 F A A
50.000,00F 590.000,00F
70.00000F 50.000,00F
£0.000,00 F 70.00000F
50.000,00 F £0.000,00 F
4000000 F 50.000,00F
3000000 F 4000000 F
20.000,00 F 1999 30000:00F
1000000 F 7 2000 20.000,00F
0o0F 2001 10.000,00F
v W W i
[ £ c 00aF = — = 2001
= 5 8 -
@ w = = E =
H - 2 @ w 3
A off o o = o
o I u o m
< b o w0
: g
5 g

Vérifiez si la chute du revenu de la ligne Accessoires se limite a la région Est ou
s’il s’agit d’une chute générale.
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Pour afficher les données d’une autre région, procédez comme suit :

Cliquez sur la fleche située en regard de Est dans la barre d’outils Exploration et
sélectionnez Sud dans la liste.

Exploration H
& [~
Toutes les Régions
Est
Mord

Ouest

[Effacer)

Le graphe est mis a jour et affiche les données relatives a la région Sud. Vous
pouvez observer que les résultats sont similaires dans cette région. En examinant
les données des deux autres régions, vous constatez qu’il s’agit d’une baisse a
I'échelle nationale.

E xploration x|
@ Sud =

80.000,00 F
70.000,00 F
£0.000,00 F
50.000,00 F
40,000,000 F
30.000,00 F
20.000.00F 7 1999
10.000.00 F

0onF

Acceszoires
Swyeats & T-shitts

La poursuite de I'analyse des facteurs régionaux n’étant plus nécessaire, cliquez
sur la fleche située en regard de Sud dans la barre d’outils Exploration et
sélectionnez Toutes les régions dans la liste. Le graphe est mis a jour et affiche les
données relatives a I’ensemble des régions eMode.
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Exploration descendante pour obtenir des détails
supplémentaires

Le revenu des ventes a connu une forte baisse entre 2000 et 2001. Il convient donc
d’examiner 1’année 2000 plus en détail.

Si vous placez le curseur sur I’année 2000, vous constatez que le niveau de détail
suivant est Trimestre. Effectuez une analyse descendante sur Trimestre afin de

vérifier les performances de la ligne Accessoires au cours des quatre trimestres de
I’année 2000.

E wploration

@ Toutes les Régions = |

250.000,00 F

200.000,00 F
150.000,00 F
100.000,00 F

50.000,00 F

. L'info-bulle indique le

niveau de détail
suivant.,

Blousons

Swests & T-zhirts

e Pour ce faire, cliquez avec le bouton droit de la souris sur 2000 et sélectionnez
la commande Analyse descendante du menu contextuel.
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Exploration descendante pour obtenir des détails supplémentaires

Les données relatives aux trimestres s’affichent dans le graphe et la valeur
sélectionnée, 2000, apparait sur la barre d’outils Exploration.

|Q Toutes les Régions =] |Q 2000 =]

120,000,00 F
100,000,00 F
&0.000,00 F
£0.000,00 F
40.000,00 F
20.000,00 F
0,00 F

Acceszores
Sweeats & T-shirts
Blousons

Vous constatez que la ligne Accessoires a eu de trés bons résultats au cours des
deux premiers trimestres (T1 et T2) et qu’elle a connu une forte chute au troisieme
trimestre (T3), qui s’est confirmée au quatrieme trimestre (T4). Que s’est-il passé
avec cette ligne de produits au cours du trimestre T3 ?

Examinez plus en détail la ligne de produits Accessoires. Si vous placez le curseur
sur Accessoires, vous constatez que le niveau de détail suivant est Catégorie.
Sélectionnez ce niveau de détail afin de voir si certaines catégories de produits
sont responsables de la chute du revenu des ventes ou s’il s’agit d'une tendance
générale. Pour ce faire :
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* Cliquez deux fois sur Accessoires pour passer au niveau Catégorie.

|E Tautes les Riégions = |Q 2000 = |E Accessoiies =

]

1
0.000,00 F ]
£0.000,00 F
40,000.00 F

F.

10.000,00F |,

Sacs, Ceintures

Accessoires Capillaires|jJi
Chapeaux, Echarpes, Garts{hte

Astuce : A ce stade, il peut étre nécessaire d’agrandir le graphe afin de visualiser
toutes les données.

Vous constatez que la ligne Bijoux a eu les meilleurs résultats aux trimestres T1
et T2 et qu’elle a connu une forte chute au cours de T3 et T4. Il semble donc qu’il
y ait eu un probleme. Pour quelles raisons la catégorie Bijoux a-t-elle
brusquement connu une chute de ses revenus ? Faites une exploration sur Bijoux
afin d’essayer de déceler le probléme.
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Exploration interne pour obtenir des données
supplementaires

] l}

I}. & plor§ ewiemnsmens] LOrsque vous placez le curseur sur Bijoux, 'info-bulle affiche Explorer par le menu
: contextuel. Cela signifie que le document ne comporte plus de données
permettant d’effectuer une exploration descendante. Ceci ne pose toutefois
aucun probléme. Vous pouvez effectuer une exploration dans la base de données
et accéder au niveau suivant pour poursuivre votre analyse.

Bccessores Caplarss
crarp

Chapaie 5

Pour ce faire :

1. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur Bijoux et sélectionnez la
commande Explorer dans du menu contextuel.
La boite de dialogue Explorer dans s’affiche a 1’écran.

Explorer dans E

Sélectionnez un objet dimengion pour

& rapatrier les données & anal_l,lser Une
nouvelle requéte sera envoyée a cette bage
de données.

" Par classe =

EHe Temps -
@ Année

- @ Trimestre

- @ Mois

- @ Semaine

- @ Wacances [0/n)]
EHem] Magasing

@ Pays

- @ Mom du magasin
- @ Vile

EHe Produits

- @ Lignes

- @ Catégarie
.d@ Flinnaha articla

=
0t | ne | aide |

Le niveau situé apres Catégorie est Etiquette article.

Prise en main de BusinessObjects 151



7 Facteurs influant sur le revenu des ventes

2. Sélectionnez Etiquette article dans la liste et cliquez sur OK.
BUSINESSOBJECTS se connecte a la base de données et rapatrie les données
demandées. Cette opération peut prendre un certain temps.

Les données relatives a Etiquette article sont affichées dans le graphe.

|§ Toutes les Régions ﬂ |§ 2000 ﬂ |§ Accessoires ﬂ |§ Biijoux ﬂ

5.000.000.00F 1]
7.000.000,00F I
£.000.000,00F
5.000.000,00F
4.000.000,00F
3.000.000.00F
2.000.000,00F
1.000.000,00F

000F

Collier avec anneaux en métal| i

&3
T

ar

ATH
]

Collier ligne Jed

Bracelet Mickeld
Collier perles et facettes)

Bijou en forme de crabe

Bracelet 2 tiges en Strass
Bracelet en strass épais

Broche ovale Tortue

Callier avec cloches]

Collier avec mini-perles transps

Chaine en métal avec fleurs I
Chain+Pearl Mecklace()

Elastic Jet Pearl Bracelet)

Pack as=zorti avec gants et foulard
Rigid+1 Ball Pendant Mecklace
Strass Star Pendant Earringl}

Caollier en strass avec
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Limitation des données affichées dans le graphe

Votre graphe comporte de nombreuses données. Méme si vous pouvez constater
qu’un produit particulier a connu une forte baisse de son revenu des ventes, il
vous est difficile de visualiser précisément le produit concerné. Par conséquent,
limitez les données du graphe en n’affichant que les produits représentant 20%

du revenu des ventes.

Pour ce faire :

1. Cliquez sur Etiquette article.

2. Cliquez sur le bouton Palmares de la barre d’outils Rapport.
La boite de dialogue Palmares pour Etiquette article s'affiche a I’écran.

Palmarés pour Etiquette article E

Wous pouvez afficher les valeurs maximale et/ou minimale
des données sélectionnées.

— Sélection

v Magimale |2D ﬂ %
™ Minimale =

D'aprés: IHevenu des ventes j

Etiquette article

¥ iEn pourcentage du nombre total de valeurs

- Calcul

I | sffichenles sous-totaur

I | Bfficher les pourcentanes

QK I Annuler | Appliquer Aide

3. Cochez Maximale.

4. Cochez En pourcentage du nombre total de valeurs.
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5. Saisissez 20 dans la zone située en regard de Maximale et cliquez sur OK.

£0 000,00
40000,00
20000,00

0,00

I B

Montre Internet Swetch
Bracelet en strazs épaizji
Callier ligne Je]
Broche ovale Tortue| i
Collier avec boules &t cubel
Broche rectangulzire|

Boucles d'oreille avec penderntif en Strass|

Il apparait clairement que le probleme provient de la ligne Montre Internet
Swatch. Les ventes de cette ligne de produits étaient excellentes aux trimestres T1
et T2 avant de connaitre une forte baisse au troisiéme trimestre qui s’est accentuée
au quatriéme trimestre. Pour examiner les chiffres exacts relatifs aux quatre
trimestres, transformez le graphe en tableau croisé.

Pour ce faire :

* Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le graphe et sélectionnez la
commande Transformer en tableau croisé du menu contextuel.

Les chiffres indiquent une baisse générale du revenu des ventes des accessoires,
mais la chute la plus préoccupante est celle du revenu des ventes de montres, qui
est passé de 61 050,00 F au trimestre T2 a 8 170,00 F au trimestre T3.

Montre Internet Swatch 43 260,00 F 61050,00 F 8 170,00 F
Bracelet en strass épais 17 632,00 F 16,00 F 40,00 F 24,00 F
Collier ligne Jet 3 456,00 F 5418,00 F 1758,00 F 36,00 F
Broche ovale Tortue 3 165,00 F 825,00 F
Collier avec boules et cube 176,00 F 198400 F 584,00 F
Broche rectangulaire 143100 F 33200 F 282,00 F 39,00 F
Boucles d'oreille avec pendentif en Strass 888,00 F 564,00 F 132,00 F 3,00 F
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Envoi du document par courrier électronique

Envoyez les résultats de cette analyse au chef de produit en charge de la ligne
Montre Internet Swatch afin de lui demander une explication sur la chute brutale
du revenu des ventes.

Pour ce faire :

* Dans le menu Fichier, sélectionnez la commande Envoyer a puis Courrier
électronique.

Votre document est joint a une nouvelle fenétre de courrier électronique.

Remarque : Vous pouvez envoyer des documents BUSINESSOBJECTS par courrier
électronique si Microsoft Outlook est installé sur votre ordinateur.
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Lecon 8 Revenu hebdomadaire
genere par une ligne de
produits

Dans cette lecon

0 Question
Quel est le revenu hebdomadaire généré par cette ligne de produits ?

O Objectif
Apprendre a définir un rapport pour inviter les utilisateurs a choisir
les données qu’ils souhaitent obtenir ; apprendre a rafraichir un
rapport pour obtenir les données mises a jour.

O Durée
15 minutes

O Rapport
Exemple.rep, Revenu hebdomadaire
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8 Revenu hebdomadaire généré par une ligne de produits

Objectif

Chaque semaine, la société eMode publie les chiffres de ses ventes en interne.
Vous souhaitez créer un rapport permettant aux chefs de produit de visualiser les
chiffres de ventes hebdomadaires en fonction d'une ligne de produits particuliére
et d’une semaine particuliére afin qu’ils puissent se concentrer sur les données
qui les intéressent.

Pour ce faire, vous allez créer une requéte afin que, lorsque les utilisateurs
rafraichissent un document, ils soient invités a choisir la ligne de produits et la
semaine pour lesquelles ils souhaitent afficher des données. Cette lecon vous
indique les étapes a suivre pour créer le rapport suivant :

- - Revenu hebdomaire
S
ffe . ) semaine: [
derniére misedjour: 6600 16,50 %
1,95%
Accessoires Capill IEB6B.00 F| oo rpoy e e 1815%
Bijoux 304.024 90 F 0.56%
Accessoires Chapeaux, Echarp 118047320 F [l 2coessolres Capliares
Habits - Maison 10.207,10 F W eiou:
Sacs, Ceintures 33274450 F DChapeaux,Echarpes,Gan’(s
Accessoires Somme: 1.833.115,70 F [ Habits - Maisan
[[] sacs, ceintures

Remarque : Il s’agit de la derniere lecon du didacticiel. Certaines taches devant
étre effectuées dans cette lecon ont déja été décrites en détail dans les précédentes
lecons du didacticiel. Par conséquent, la procédure associée a ces taches n’est pas
détaillée dans cette derniere lecon.
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Création d’'une requéte

Vous allez créer une requéte dans un nouveau document BUSINESSOBJECTS puis
définir les conditions nécessaires pour inviter les utilisateurs a spécifier les
données qu’ils souhaitent afficher dans le rapport. Cette possibilité de choisir les
données leur permet de se concentrer sur les informations qui les intéressent.

Création d’un rapport

S

Assistant de Création
de rapports

Commencez par créer la requéte de base.

1.

A

Cliquez sur le bouton Assistant de création de rapports de la barre d'outils
Standard.
L’Assistant de création de rapports s’affiche a I’écran.

Choisissez Sélectionner un modele et cliquez sur Commencer.
Sélectionnez EMODE dans la liste Modéles disponibles et cliquez sur Suivant.
Choisissez Univers et cliquez sur Suivant.

Choisissez eMode dans la liste des univers disponibles et cliquez sur Fin.
L’éditeur de requéte s’affiche a 1’écran.
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8 Revenu hebdomadaire généré par une ligne de produits

6. Ajoutez Lignes, Catégorie et Revenu des ventes a la section Objets du résultat.
L’éditeur de requéte se présente alors de la fagon suivante :

R Editeur de requéte - Univers eMode H=E3

Wﬁ’ll N |%l| IPérimétre d'analyse: Aucun j @l%"llsw-lﬁﬂl@l gl

Clazzes et objets Obijets du rézultat

Temps
* M agasinz
& Produits
- @ Lignes
- @ Catégorie
E-@ Code article
- @ Etiquette article
e 5
-]
-]

& Lignes | & Catégorie | @ Revenu des...l

- @ Couleur
- @ Prix unitaire
Frix tatal
- @ Prig réel
[¥]- (a8 Promations -
El&] Indicateurs Conditions
iy Pour poser une condition, glissez un objet dans cette zone.

- @ [Juartité vendue
- @ Marge
- @ Différence

B Y

Optiong... | Enregistrer Eisualiser...l Exécuter I Annuler
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Création d’une requéte

Concentration sur des données particuliéres

Vous voulez que les utilisateurs puissent spécifier deux types d’informations, a

savoir la ligne de produits et la semaine pour lesquelles ils souhaitent afficher des
données. Commencez par définir la condition relative a la ligne de produits. Pour
ce faire :

1. Ouvrez le dossier Produits et faites glisser Lignes vers la section Conditions.
La liste Classes et objets est remplacée par la liste Opérateurs.

R Editeur de requéte - Univers eMode

IE pA"ll T |%l| IPérimétre d'analyse: Aucun

Opérateurs

[ [0 x]

a8

Egal &

Différent de
Supérieur &
Supérieur ou égal &
Inférieur &

Inférieur ou égal &
Entre

Pas entre

Dang liste

Pasz dans liste

Mon rengeigné
Fenszeigné
Cormespond au modéle

Différent du modéle
A 1 Fais

o

-

|

Obijets du résultat

-l st |s|o| 2|

& Lignes

| @ Fevenu des...l & Catégorie |

Conditions

B Lignes el

h opErateur|

Optiong... |

Enremistrer Eisualiser...l Erecuter I Annuler

Prise en main de BusinessObjects 161
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2. Cliquez deux fois sur Egal a dans la liste Opérateurs.
La liste Opérateurs est remplacée par la liste Opérandes.

R Editeur de requéte - Univers eMode H=E3
I@ pA"ll 7|%l| IPérimétre d'analyse: Aucun j @l%"llsw-lﬁﬂl@l ?l
Opérandes Obijets du rézultat
e nouvells constants . .
i a ®
o Lo & Lignes | & Catégorie | Fevenu des...l
® Saisir une nouvelle invite
= Afficher une liste dinvites
» Sélectionner un objet
®  [Créer une sous-requéte [ANY)
Calcul
Conditions
& Lignes Egal & I z un type d'opérandes
B Y
Optiong... | Erregistier Wisualizer.. | Erecuter I Annuler
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3. Cliquez deux fois sur Saisir une nouvelle invite dans la liste Opérandes.

E diteur de requéte - Univers eMode H=E3
I@ pA"ll 7|%l| IPérimétred'anaIyse:Aucun j @l%ﬂlﬂlﬁﬂl@l ?l
Opérandes Obijets du rézultat
* Saisi Il = . p—
.aIS" Une naLvels cansianis & Lignes | & Catégorie | @ Revenu des...l
® Liste des valeurs
- =
= Afficher une liste dinvites
» Sélectionner un objet
®  [Créer une sous-requéte [ANY)
@ Caloul
Conditions
& Lignes Egalé|Quelle ligne de produit # ||
B Y
Optiong... | Erregistier | Wisualizer.. | Erecuter I Annuler |

4. Saisissez Quelle ligne de produit ? et appuyez sur la touche Entrée.
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8 Revenu hebdomadaire généré par une ligne de produits

Définissez ensuite une deuxiéme condition destinée a limiter les données
rapatriées a celles de la semaine spécifiée. Pour ce faire :

1. Ouvrez le dossier Temps et faites glisser Semaine vers la section Conditions.

WQ{’|| h |%l| IPérimétre d'ahalyse: Aucun j @l%"llmlﬁul@l gl

Opérateurs Obijets du rézultat

& Lignes | & Catégorie | @ Revenu des...l

Supérieur &
Supérieur ou égal &
Inférieur &

Inférieur ou égal &
Entre

Pas entre

Dang liste

Pasz dans liste

Mon renseigné
Renseigns

A la fois Conditions

Sauf

& Lignes Egal & Invite [Quelle ligne de produit '?']l

]

& Semaine i3 Lt 0 uérateur::-

c@ v

Optiong... | Erregistier | Eisualiser...l Erecuter I Annuler

2. Cliquez deux fois sur Egal a dans la liste Opérateurs.

3. Cliquez deux fois sur Saisir une nouvelle invite dans la liste Opérandes.
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4. Saisissez Quelle semaine ? et appuyez sur la touche Entrée.

R Editeur de requéte - Univers eMode

IE pA"ll h |%l| IPérimétre d'analyse: Aucun

Clazzes et objets

Obijets du rézultat

=  emaine

- @ “acances [o/n)
= kagasing

= Produits

= Promotions
Indicateurs

@ O

-l BltY=|s|o| 2|

M=l E3

& Lignes | & Catégorie

| @ Hevenudes...l

Conditions

& Lignes Egal & Invite [Quelle ligne de produit '?']l
Et |

B Semaine Egal & Invite ['Quelle semaine '?']l

Optiong... |

Enregistrer

Eisualiser...l Exécuter I Annuler

Obtention des données

A présent, vous étes prét a exécuter la requéte et a rapatrier les données. Pour ce

faire :

1. Cliquez sur Exécuter dans I'Editeur de requéte.
La boite de dialogue Saisir ou sélectionner des valeurs s’affiche a 1’écran

Saisir ou sélectionner des valeurs

Quelle ligne de praduit ?

(] |

Quelle semaine ?

Annuler I

bide |

Waleurs... |
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2. Cliquez dans la zone Quelle ligne de produit ? puis sur le bouton Valeurs.
La boite de dialogue Liste de valeurs s’affiche a I'écran. Elle affiche la liste de
toutes les lignes de produits disponibles.

Liste de valeurs de Lignes E

= % Yue par table B Ve par higrarchie

Lignes |
Acocessoires
Blouzons
Chemisiers

Cuir

Jupes Ville
Manteaus
Partalons
Partalons Ville
Full:

Fobes

Sweat & T-shirts
Westes & Blazers

™ Afficher seulement la sélection

Bafiaichi | ok | e | side |

3. Choisissez Accessoires dans la liste puis cliquez sur OK.
Accessoires s’affiche dans la boite de dialogue Saisir ou sélectionner des
valeurs.

Saisir ou sélectionner des valeurs E

Quelle ligne de produit 7 [k |
IAccessoires e |

Quelle semaine 7 Aide |

I Walewrs...

4. Cliquez dans la zone Quelle semaine ? puis sur le bouton Valeurs.
La boite de dialogue Liste de valeurs de lignes s’affiche a 1’écran. Elle affiche
cette fois la liste de toutes les semaines disponibles.

5. Choisissez 6 dans la liste et cliquez sur OK.

Saisir ou sélectionner des valeurs

Quelle ligne de praduit ?

IAccessoires Annuler |

Quelle semaine 7 Aide |

IB Walewrs... |
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Création d’une requéte

6. Cliquez sur OK pour afficher les données dans le rapport.

o - <Titre>
[~} Q

Q’g . [ <ajouter commentaire:>
Lignes Catégorie Revenu des ventes
Accessoires Accessoires Capill 256EE00 F
Accessoires Bijoux 204024590 F
Accessoires Chapeaux, Echarp 115047320 F
Accessoires Habits - Maison 1020710 F
Accessoires Sacs, Ceintures 33274450 F

7. Avant de passer a la section suivante, enregistrez le document.
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Formatage du rapport

Vos données se trouvent dans un tableau et le rapport affiche le logo de la société
ainsi qu'un emplacement pour un titre et un commentaire. Commencez par
intituler votre rapport.

e Cliquez deux fois sur <Titre> et saisissez Revenu hebdomadaire.

Formatez ensuite le tableau. Vous allez insérer une rupture dans la colonne
Accessoires afin d’éviter que le terme Accessoires ne soit répété plusieurs fois et
de centrer Accessoires sur les catégories auxquelles cette colonne se rapporte.

Pour ce faire :

1. Cliquez sur la colonne Accessoires.
Insérer une rupture

2. Cliquez sur le bouton Insérer une rupture de la barre d’outils Rapport.

== 3. Cliquez a nouveau sur la colonne Accessoires, puis cliquez sur le bouton

Centrer sur la rupture de la barre d’outils Formatage.

Centrer sur la rupture . .
P Ajoutez ensuite un total.

* Cliquez sur la colonne Revenu des ventes puis sur le bouton Somme de la

barre d’outils Rapport.
Z Etant donné que vous avez inséré une rupture, vous avez deux lignes de total,
Somme une pour la sous-section Accessoires et une pour l’ensemble du tableau.

Accessoires étant la seule sous-section de ce tableau, les totaux indiqués sont
identiques. Vous pouvez donc supprimer 'une des deux lignes de total.

Pour ce faire :
¢ GSélectionnez la derniere ligne et cliquez sur le bouton Supprimer.

Votre tableau se présente alors de la fagon suivante :

Accessoires Capill 3566600 F
Bijousx 304.024 90 F
Accessoires Chapeaux, Echarp 115047320 F
Hahits - Maison 1020710 F
Sacs, Ceintures 33274480 F
Accessoires Somme: 1.833.115,70 F
|
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Ajout d’informations relatives au suivi

Ce rapport va étre régulierement mis a jour avec de nouvelles données. Vous
allez donc ajouter des informations de suivi qui vont vous permettre de connaitre
avec précision la date d’origine de ces données. Cette opération est simple a
réaliser car BUSINESSOBJECTS vous permet d’insérer des types d’informations de
suivi couramment utilisés dans des champs spécifiques qui sont
automatiquement rafraichis a chaque mise a jour des données d’un document.

Le rapport ne contient que des données relatives a une semaine particuliere. Il est
donc utile que ces informations soient visibles a un endroit ou a un autre. Dans le
cas présent, il s’agit de la semaine choisie au moment de I'exécution de la requéte.
Vous pouvez insérer une invite de requéte, telle que semaine, directement a partir
du menu Insertion. Mais avant tout, commencez par ajouter une légende.

Pour ce faire :
e Cliquez deux fois sur <ajouter commentaire> et saisissez semaine :

Ajoutez ensuite le champ spécifique.
1. Copiez la cellule semaine : et collez-la a droite de 1’original.
2. Sélectionnez la deuxieme cellule semaine :

3. Dans le menu Insertion, sélectionnez la commande Champ spécial puis Invite
de requéte.
La boite de dialogue Liste d’invites s’affiche a I’écran. Elle répertorie les
invites auxquelles vous avez dii répondre lors de I'exécution de la requéte.

Liste d'invites E

Sélectionner une invite:

Quelle ligne de produit 7
Quelle semaine ?

;€ Aide
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4.

Choisissez Quelle semaine ? dans la liste puis cliquez sur OK.
La semaine choisie lors de I'exécution de la requéte s’affiche dans la cellule
sélectionnée.

| semaine: © |

En procédant de la méme maniere, vous allez ajouter la date de derniere mise a
jour du rapport.

1.

@1k ® DN

Copiez la cellule semaine : et collez-la sous la cellule d’origine.
Remplacez le texte existant par derniere mise a jour :

Copiez la cellule derniére mise a jour : et collez-la a droite de I'original.
Sélectionnez la cellule située a droite.

Dans le menu Insertion, sélectionnez la commande Champ spécial puis Date
et Heure, et enfin De dernier rafraichissement.

La date de la derniere mise a jour du rapport, a savoir la date a laquelle vous
avez exécuté la requéte, est insérée dans la cellule sélectionnée.

semaine: [

derniére miseajour: 6600
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Ajout d’'un graphe

Pour finaliser le rapport, vous allez ajouter un graphe destiné a afficher un
résumé visuel du revenu des ventes hebdomadaire par catégorie, de maniere a
visualiser immédiatement la catégorie ayant les meilleures ventes de la semaine.
Pour ce faire :

1. Faites glisser Catégorie et Revenu des ventes de la fenétre du Gestionnaire de
rapports vers la fenétre du rapport afin de créer un tableau.

2. Cliquez avec le bouton droit de la souris sur le tableau et sélectionnez la
commande Transformer en graphe du menu contextuel.
La boite de dialogue Format automatique du graphe s’affiche a ’écran.

Format automatique du graphe E

Sélectionnez ici un type et un style de graphe. Choizissez d'abord un type de graphe dang la
'U liste située & gauche, puis un style corespondant & droite.

Tvpes de graphe: Styles corespondant au type de graphe sélectionne:

i i
[l Histogramme
P Courbe

@ Sectewrs

[#* Muage de points
Aire 3D
Histogramme 30
B Courbe 30

tel

400
Easd

v

o

Secteur 30 doté de pourcentages.

¥ | Farameties pan defaut

QK I Annuler | Appliguer | Aide |

3. Sélectionnez Secteurs 3D dans la liste Types de graphe puis choisissez le style
associé a des étiquettes en %, puis cliquez sur OK.
Le graphe s’affiche dans votre rapport.

4. Sélectionnez le graphe et cliquez sur le bouton Afficher/masquer la légende
Afficher/masquer la du graphe sur la barre d’outils Rapport.
légende du graphe
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5. Repositionnez la légende sous le graphe et, si nécessaire, redimensionnez le

graphe.
16,59 %
195%
@ 18.15%
036 %

I:‘ Accessoires Capillaires

. Bijouix

|:| Chapeaux, Echarpes, Gants
. Hahits - Maizon

|:| Sacs, Ceintures
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Rapport finalisé

Votre rapport finalisé affiche a présent le revenu total hebdomadaire de la ligne
de produits Accessoires ainsi qu’une ventilation des chiffres par catégorie. Vous
pouvez ainsi constater que la catégorie Chapeaux, Echarpes, Gants a été de loin
la plus performante de la semaine, avec des ventes représentant pas moins de

61% du revenu total.

Revenu hebdomaire

2 E
[ Q
:":- . r" semaine: 3
derniére misedjour: 6600 16,59 %
Accessoires Capil 666,00 F| pprge e 1BAS%
Bijoux 30402490 F 0.56%
Accessoires Chapeaux, Echarp 115047320 F [ Acoessaires Capilaires
Habits - Maison 10,207,110 F W sicu
Sacs, Ceintures 33274480 F [ ] chapeaus, Echarpes, Gants
Accessoires Somme: 1.833.115,70 F [l Habits - Maison

[ sacs, Ceintures
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Affichage de données relatives a une autre ligne

de produit

Intéressez-vous a présent a la ligne de produits Pulls pour la semaine 7. Pour cela,

vous devez rafraichir le rapport.

= 1. Cliquez sur le bouton Rafraichir de la barre d’outils Standard.
La boite de dialogue Saisir ou sélectionner des valeurs s'affiche a ’écran.

Rafraichir

Saisir ou sélectionner des valeurs

Quelle ligne de praduit ?

[Fuls

Quelle semaine ?

Annuler |

bide |

|7

Walewrs... |

2. Indiquez Pulls pour la ligne de produits et 7 pour la semaine, puis cliquez sur

OK.

BUSINESSOBJECTS se reconnecte a la base de données, rapatrie les données
demandées et met a jour le rapport avec les nouvelles données, tout en
conservant le formatage et la présentation du rapport.
Le tableau et le graphe sont mis a jour avec les chiffres du revenu des ventes
relatifs a la catégorie Pulls et a la semaine 7. Notez que le champ spécial
semaine a également été mis a jour.

Revenu hebdomaire

ﬂ"e L semaine: T
derniére miseajour: 64600
911 %
727 %

Cardigans 990.828,00 F| 362%
Fulls Col Roulé 4107580 F

Tissus 103.400 30 F .Cardigans.Col Faulé
Pulls Somme: 1.135.304,70 F W rissus
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